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CUVANT DE INCEPUT

Tmi face o deosebita placere si va adresez cateva
cuvinte cu ocazia lansarii primului numar al revistei
PASI SPRE VIITOR

Aceasta revistid se adreseaza in egald masura
profesorilor si elevilor care doresc sa impartaseasca din
experienta lor cateva lucruri tuturor, noua celor care
suntem dornici de a afla cat mai multe.

Sper ca materialele prezentate Tn aceasta revista
vor veni in Intdmpinarea tuturor cerintelor celor
interesati deoarece am gandit structura acesteia
impartita pe diverse arii de interes. Astfel va exista
rubrica noutatilor i evenimentelor din cadrul
Colegiului Economic” Anghel Rugind” Vaslui,
rubrica adresata activitatii turistice, rubrica
activitatilor economice precum si nelipsita pagina de
divertisment.

Asteptam din partea tuturor materiale
interesante.

Autor
Prof. Dima Laura



EDITORIAL
Anghel Rugina

Anghel Rugind a fost o personalitate de
marca a lumii stiintifice internationale, membru de
elita a lumii academice americane, mare cercetator
si teoretician in domeniile finante, moneda si
credit, dar si un practician activ, permanent
implicat in solutionarea problemelor financiar-
economice ale spatiului american si mondial.

In etapele evolutiei stiintei economice, Anghel
Rugina a spart canoanele in ultimele cinci-sase
decenii, contribuind decisiv la iesirea din
ANGHL RUGIN A schematismul 1ideilor acceptate. Gandirea si
conceptiile sale economice s-au format sub
influenta unor profesori si economisti romani exceptionali, ca Virgil
Madgearu, lon Raducanu si Grigore Mladenatz, iar de la Victor Slavescu
si Cezar Partheniu a Invatat sa cerceteze si alte stiinte si sa examineze
critic operele din domeniul stiintelor economice. Sub indrumarea
profesorului Walter Eucken, profesorul Anghel Rugind a dezvoltat o
metoda de cercetare simultana de echilibru fata de dezechilibru.
Prin revenirea la o traditie intreruptd a invatamantului vasluian, in 16 mai
1991, intr-o Adunare solemna a profesorilor si elevilor, s-a adoptat
“Actul de renastere spirituala si morald”, semnat public de: Academician
Anghel N. Rugind, Inspector Scolar General prof. Gheorghe Carja,
primarul municipiului Vaslui, ing. loan Apostu si directorul Liceului nr.
2 prof. dr. Petrea losub, act care consfintea nasterea noii institutii de

invatamant, notificatd de minister prin adresa nr. 9559 din 28 mai 1992,
in care se mentiona ca “s-a aprobat ca sa se atribuie numele de Liceului
nr. 2 din Vaslui”. Aceasta a insemnat, in contextul imanentei reforme a
invatdmantului romanesc, fundamentarea unei noi institutii cu profil
economic si de informatica, deschizand calea unor neintrerupte eforturi
si transformdri de substanta care au produs modificari radicale in
mentalitati, conceptii, optici, structuri de optiuni, dotari si competitie de
admitere
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EVENIMENTE SI NOUTATI

SIMPOZIONLUI -CONCURS "ANGHEL RUGINA-UN SIMBOL AL

INVATAMANTULUI VASLUIAN”, Editia I
Prof. Dima Laura

Simpozionul —concurs judetean “ Anghel Rugina-un simbol al invatamantului vasluian” s-a
desfagurat in ziua de 21.04.2016 avand ca parteneri”’Casa Corpului Didactic “Vaslui,Liceul “Stefan
Procopiu” Vaslui si Liceul “Ion Corivan” Husi.Logistica necesara desfasurarii simpozionului-concurs
a fost asiguratd de coordonatorii proiectului si de catre organizatori.

Simpozionul —concurs s-a adresat profesorilor si elevilor de la liceele tehnologice clasele IX-
XII si a avut ca obiective principale dezvoltarea capacitatilor de comunicare si antreprenoriale ale
elevilor si promovarea turismului.

La sectiunea adresata profesorilor au participat profesori cu lucrari avand ca tema :* Exemple
de bune practici in predarea disciplinelor economice”. Lucrarile au captat atentia prin profunzimea
notiunilor tratate si modul 1n care acestea sunt aplicate la clasa.

La sectiunea adresata elevilor au participat elevi de la profilul economic cu prezentari si
referate pe tema” Studiul de piatd un prim pas spre o afacere de succes” iar la turism elevii au
participat cu referate si prezentari pe tema “Turist in tara mea“ .Simpozionul- concurs aflat la prima
sa editie a avut participare directd si indirecta.

S-au acordat premii elevilor participanti pe fiecare sectiune in parte.

Mentionez ca pentru lucrdrile simpozionului- concurs “ Anghel Rugind un simbol al
invatamantului vasluian” s-a obtinut ISSN de la Biblioteca Nationala a Romaniei.

COMPETITIA BUSSINES PLAN

Prof. Dima Laura , Prof. Pracsiu Daniela

Tn luna martie 2016 s-au desfasurat la Colegiul Economic “ Anghel Rugina” Vaslui faza pe
scoala si faza judeteana a Competitiei “ Bussines Plan”
La faza pe scoald s-au inscris un numar de sase echipaje si au fost inregistrate urmatoarele rezultate:
Premiul I - F.E E_SSENCE S.R.L clasa a Xl a C -coordonator prof. PRACSIU TINCA DANIELA
Premiul Il - F.E MAGIC TRAVEL S.R.L clasa aXl-a H - coordonator prof DIMA LAURA
Premiul 11I- F.E CASUTA BUNICII S.R.L clasa a XI-a D -coordonator prof. CASANDRA ANA
Mentiuni :

- F.E GUSTUL DE ACASA S.R.L clasa a XI-a B - coordonator prof.Paraschiv Mihaela

-F.E HERO ASIG S.R.L clasa a X1 a B -coordonator prof.Diaconu Oana

-F.E DULCINEEA S.R.L calasa a XI a C -coordonator prof BOTEZ MARIA MAGDALENA
La faza judeteana desfasurata la Colegiul Economic”Anghel Rugina” Vaslui au participat doua
firme: F.E E_SSENCE S.R L — Colegiul Economic “Anghel Rugina “ Vaslui si F.E ARES SR L -
Liceul Tehnologic ““ Petru Rares” Barlad
Firma apartinand colegiului nostru s-a clasat pe locul I si a reprezentat judetul Vaslui la faza zonala
desfasurata la Suceava. Implicarea si daruirea elevilor nostri a fost rasplatitd cu obtinerea unei
mentiuni la faza zonald a Competitiei Business Plan .



NE MADRIM CU ELI...
Prof. Dima Laura Prof. Pracsiu Daniela

Tn perioada ianuarie- martie 2016 s-a desfisurat olimpiada judeteand din aria curriculard
tehnologii. Colegiul Economic “Anghel Rugina” Vaslui a fost reprezentat de urmatorii elevi:

Nr Domeniul si Numele si
' o Clasa prenumele Cadre didactice indrumétoare
crt. calificarea :
elevului
0 1 2 3 5
1 ADIIE\/ICI(Izlll\ISc'I)'I\Ig,IA(;r_IV- BUMBU Prof. DIACONU OANA MARIANA;
Calificarea -Tehnician n XIC LARISA Prof. MUNTIANU MARIANA;
N . MIHAELA Prof. PARASCHIV MIHAELA
activitatr economice
2 ECONOMIC- Prof. PRACSIU DANIELA;
ADMINISTRATIV- XI E VOINA A.C Prof. BUHUS ANDREEA;
Calificarea -Tehnician Tn ANDRA MARIA Prof. TANASA ALINA;
activitati economice Prof. CIOBANU ISABELA
3 ADIIE\/ICIf\)III\ISC'I)"\Fg,IA\(;I:IV- NEGOITAR. Prof.PRACSIU DANIELA;
Calificarea -Tehnician n XIC | DENIS ROBERT Prof. PARASCHIV MIHAELA;
activitati economice FLORENTIN Prof. CIOBANU ISABELA
4 ADIIE\/ICIf\)III\ISC'I)"\éI,IA(;I:IV- STOICAN Prof. BUHUS ANDREEA
Calificarea -Tehnician n XIID G.DELIA Prof. PARASCHIV MIHAELA;
e . ALEXANDRA Prof. FILIP ALEXANDRU;
activitat1 economice
5 ADIIE\/ICIf\)III\ISC'I)"\éI,IA(;I:IV- STANGACIU Prof. BUHUS ANDREEA
Calificarea -Tehnician n XIID N.ROXANA Prof. PARASCHIV MIHAELA;
e . GEORGIANA Prof.FILIP ALEXANDRU;
activitat1 economice
6 ECONOMIC-
ADMINISTRATIV- VITELARU Prof.BUHUS ANDREEA’
Calificarea -Tehnician Tn XI'B REMUS IULIAN Prof. CASANDRA ANA;
RO . Prof.FILIP ALEXANDRU;
activitat1 economice
7 TURISM SI LIHOR
_ALIMENTAT_II;— X x| H | RALUCA Prof. DIMA LAURA
Calificarea —_Tehn|C|an in MIHAELA Prof. TANASA ALINA
turism
8 TURISM SI ICHIM |
ALIMENTATIE- x| H MADAL INA Prof. DIMA LAURA;
Calificarea —Tehnician Tn Prof. TANASA ALINA;
. IONELA
turism
9 TURISM SI
ALIMENTATIE- X1 H TROFIN Prof. DIMA LAURA;
Calificarea —Tehnician in D.ALEXANDRA Prof. TANASA ALINA;
turism
10 TURISM SI
_ALIMENTAT_IE- ) XI G EETZSEX Prof. DIMA LAURA;
Calificarea —'Tehn|C|an in VASILICA Prof. TANASA ALINA;
turism
11 TURISM SI
_ALIMENTAT_IE- i XI G C Bl\éﬁ?':?l\IICE Prof. DIMA LAURA;
CallflcaretatJ E'Sl':qhmman in MIHAELA Prof. TANASA ALINA;




Elevii care au reprezentat colegiul au obtinut urmatoarele rezultate:
« ECONOMIC/ADMINISTRATIV/ COMERT - Calificarea - Tehnician in activitati
economice- clasa a Xl-a
Premul 11-VOINA ANDRA MARIA —clasaa Xl a E;
* ECONOMIC/ADMINISTRATIV/ COMERT - Calificarea - Tehnician in activititi economice
—clasa a Xl a
Premiul I-STOICAN DELIA ALEXANDRA-clasaa XllaD
Premul 1I-STINGACIU ROXANA GEORGIANA -clasaa XllaD
Premiul II-VITELARU REMUS IULIAN —Clasaa Xll aB
* TURISM SI ALIMENTATIE-Calificarea —Tehnician in turism-clasa a Xl a
Premiul 111 -MARIN BEATRICE MIHAELA- clasaa Xll a G
La olimpiada din aria curriculard tehnologii la faza nationala am fost reprezentati de eleva
STOICAN DELIA ALEXANDRA clasaa Xll aD.

Felicitari, dragi elevi!



MANAGEMENTUL CALITATII

(Extras din lucrarea de licenta MANAGEMENTUL CALITATII)

Definitia managementului calitatii
Pornind de la Juran ( considerat
deschizator de drum) managementul calitatii a
fost definit prin functiile sale, in termenii
trilogiei calitarii:
- planificarea calitatii ( Quality Planning );
- tinerea sub control a calitatii ( Quality

Control );

- Imbunatatirea calitatii  ( Quality
Improvement ).

Definitia conform standardului 1SO 8402
ne prezinta managementul calitagii ca

ansamblul activitatilor functiei generale de
management, care determind politica privind
calitatea, obiectivele si responsabilitatile ce le
implementeaza in cadrul sistemului calitatii.
Acest standard precizeaza ca:

- responsabilitatea exista la toate nivelurile de
management;

- rolul de coordonare il are conducerea de varf
(top management);

- implementarea se realizeaza cu participarea
tuturor angajatilor;

- punctul de plecare il reprezinta elaborarea
strategiei si politicii calitatii;

- sistemul calitatii reprezinta structura

organizatorica, procedurile, procesele si
resursele
necesare pentru implementarea

managementului calitatii.
- in conditiile unor costuri minime .

Funcriile managementului calitdaii

Existenta mai multor puncte de vedere cu
privire la definirea managementului calitatii, a
avut consecinte si asupra stabilirii functiilor
acestuia.

Astfel, in functie de definitia data de
standardele ISO 9000/2000, tinand cont de
succesiunea etapelor corespunzatoare
procesului managerial in general si de
specificul managementului calitatii, functiile
acestuia  sunt:  planificare, organizare,
coordonare, antrenare, tinerea sub control,
asigurarea si imbunatatirea calitatii.

a) Planificarea calitatii

prof. BUHUS ANDREEA

Functia de planificare se constituie din
procesele care definesc principalele obiective
ale societatii in domeniul calitatii, resurselor si
mijloacelor necesare realizarii acestora.

in functie de nivelul la care sunt
stabilite obiectivele, planificarea poate fi
strategicd i operativd. Prin planificarea
strategica sunt formulate principiile de baza,
orientdrile generale ale societdtii iIn domeniul
calitatii care se vor regasi in politica calitatii
adoptata de conducerea superioara. Planificarea
internd urmareste stabilirea caracteristicilor
produselor la nivelul cerintelor utilizatorilor si
dezvoltarea proceselor care sa faca posibila
realizarea  acestor  caracteristici.  Prin
planificarea externd se identifica clientii si se
stabilesc cerintele.
b) Organizarea activititilor care asigurd
calitatea
Se realizeazd prin ansamblul
activitagilor desfasurate in societate pentru
indeplinirea obiectivelor stabilite Tn domeniul
calitatii. Ca si definitie, organizarea constda in
determinarea  structurilor  administrative,
alocarea resurselor si aplicarea sistemelor si
metodelor care vor permite realizarea calitatii
propuse.
c) Coordonarea activititilor prin care se
asigurd calitatea
Functia este determinata de procesele
prin care se armonizeaza deciziile si actiunile
societatii si ale subsistemelor sale referitoare la
calitate, in scopul realizarii obiectivelor definite
prin sistemul calitatii. Asigurarea unei
coordonari eficiente este conditionatd de
existenta unei comunicari bilaterale i
multilaterale adecvate Tn toate procesele care
vizeaza managementul calitatii.
d) Antrenarea  personalului
realizarea obiectivelor calitdtii
In acest scop conducerea societitii
initlazd o serie de actiuni prin care se
mobilizeaza intregul personal la realizarea
obiectivelor planificate in domeniul calitatii.
Antrenarea salariatilor se face prin motivare,
pentru care, potrivit lui Juran, managerii pot

9
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adopta una dintre cele doua teorii , pe care el le
considera specifice domeniului calitatii : x care
se bazeaza pe constrangerea salariatilor si teoria
y ce se bazeaza pe constiinta salariatilor.
e) Tinerea sub control a calititii
Este asiguratd prin activitatile de
supraveghere a desfasurarii proceselor si de
evaluare a rezultatelor in domeniul calitétii, in
fiecare fazd a procesului de executie a
produsului, in scopul elimindrii eventualelor
deficiente si prevenirii aparitiei acestora 1n
fazele  urmatoare ale  procesului  de
fabricatie.Metodele cele mai utilizate pentru
verificarea  si supravegherea  calitatii
activitatilor desfasurate intr-o societate sunt
controlul tehnic de calitate si auditul
calitatii. Activitatea de tinere sub control a
calitatii poate fi apreciata si printr-un sistem de
indicatori, Intre care cei mai importanti sunt:
costul noncalitatii, ponderea produselor
rebutate si a celor remediate in totalul
produselor fabricate, numarul reclamatiilor de
calitate etc..
f) Asigurarea calitatii
Functia de asigurare a calitatii se
referd la ansamblul activitatilor preventive, prin
care se urmadreste in mod sistematic sa se
asigure corectitudinea si eficienta activitatilor
de planificare, organizare, coordonare si tinere
sub control, in scopul de a se garanta obtinerea
rezultatelor la nivelul calitativ dorit.
Activitdtile  intreprinse  pentru
asigurarea calitafii urmaresc realizarea unor
obiective interne si externe.Astfel, activitatile
desfasurate pentru asigurarea calitatii n
interiorul societatii au ca scop sa ofere garantii
conducerii superioare cd va f1 obtinuta calitatea
doritd. Asigurarea externd a calitatii are drept
scop de a da incredere clientilor ca sistemul de
calitate a furnizorului permite obtinerea calitatii
cerute.
0) Imbundtatirea calititii
Functia se realizeazd prin activitatile
desfagsurate in fiecare faza de fabricare a
produsului in vederea imbunatatirii
performantelor tuturor proceselor si rezultatelor
acestor procese pentru a asigura o satisfacere
mai buna a nevoilor clientilor, in conditii de
eficientd. Functia urmareste, asadar, obtinerea
unui nivel al calitatii superior celui planificat.
Aceastd functie este consideratd cea mai

importanta pentru managementul
calitatii. Tocmai de aceea standardele 1ISO 9000
pun un accent mare pe imbunatatirea calitatii,
recomandand producatorilor sd implementeze
un asemenea sistem de calitate, care sa
favorizeze imbunatatirea continud a proceselor
si rezultatelor acestora.
Principiile managementului calitatii

Au fost identificate opt principii de
management al calitatii care pot fi utilizate de
managementul de la cel mai inalt nivel pentru a

conduce organizatia spre imbunatatirea
performantei:
a) Orientarea catre client

Organizatiile depind de clientii lor si de
aceea ar trebui sa Inteleaga necesitatile curente
si viitoare ale clientilor, ar trebui sa satisfaca
cerintele clientului si ar trebui sa se preocupe sa
depaseasca asteptarile clientului.

b) Leadership

Liderii stabilesc unitatea dintre
scopul si orientarea organizatiei. Acestia ar
trebui sa creeze i sd mentind mediul intern in
care personalul poate deveni pe deplin implicat
in realizarea obiectivelor organizatiei.

c¢) Implicarea personalului

Personalul de la toate nivelurile
reprezinta esenta unei organizatii si implicarea
lui totala permite ca abilitatile lor sa fie utilizate
in beneficiul organizatiei.

d) Abordarea bazata pe proces

Rezultatul dorit este obtinut mai
eficient atunci cind activitatile si resursele
aferente sunt conduse ca un proces.

e) Abordarea managementului ca sistem

Identificarea, intelegerea si
conducerea proceselor corelate ca un sistem,
contribuie la eficacitatea si eficienta unei
organizatii in realizarea obiectivelor sale.

f) Imbundtdtirea continud

Imbunititirea continui a
performantei globale a organizatiei ar trebui sa
fie un obiectiv permanent al organizatiei.

g) Abordarea pe baza de fapte in luarea
deciziilor

Deciziile eficace se bazeaza pe
analiza datelor si informatiilor.

h) Relatii  reciproc  avantajoase  cu
furnizorul

10



O organizatie si furnizorii sai sunt
interdependenti si o relatie reciproc avantajoasa
creste abilitatea ambilor de a crea valoare.

Aceste opt principii de management al
calitatii constituie baza standardelor de
management al calitatii din cadrul familiei 1ISO
9000.

STRATEGII DIDACTICE PENTRU PREGATIREA PROFESIONALA
INCLUZIVA A ELEVILOR CU C.E.S.

»colile trebuie sd primeasca toti copiii
indiferent de starea lor fizica, intelectuald,
sociald, emotionald, lingvistica sau oricare alta.
Aici trebuie cupringi si copii cu dizabilitati, si
copiii talentati, si copii din zonele rurale izolate
si cei din populatiile nomade, si copiii
minoritatilor lingvistice, etnice sau culturale,
precum si copiii din alte grupuri sau zone
marginale” (Cadrul de actiune privind cerintele
educative speciale, UNESCO / Conferinta de la
Salamanca, 1994, p.6)

Toti copiii au dreptul de a fi educati
impreund, oricare ar fi dizabilitatea/ handicapul
sau dificultatile de Invatare.

Orice copil are o serie de particularitati,
caracteristici care se referd la modul, stilul,
ritmul si specificul invatarii sale. In acelasi timp
0 serie de copii au particularitati ce indreptatesc
un sprijin suplimentar, activitdfi specifice
pentru realizarea sarcinilor de invatare; este
vorba de cerinte speciale, diferite de ale
majoritdfii copiilor §i care determina masuri
specifice. Cerinte speciale poate avea orice
om/copil In anumite perioade, pentru ca
cerintele speciale acopera o realitate extrem de
variata, complexa si dinamica - de la probleme
simple, determinate de dezvoltarea tipica a
individualitatii i persoanei, pana la problemele
unice, care nu se pot rezolva decét cu o
interventie speciald si specifica.

Sa nu uitdm ca §i ,,copiii care au anumite
dizabilitati/handicapuri au trebuinte de baza in
crestere si dezvoltare ca toti copiii. Identificam:
nevoia de afectiune si securitate, de apreciere si
intarire pozitiva, de incredere in sine, de
responsabilitate s independentd”. (E. Vrasmas,
1998).

Cerintele educative speciale deriva din
dizabilitati, deficiente, boli sau deprivari de
ordin socio-cultural:

Prof. Casandra Ana

* Dificultati/ dizablitati de invatare;

« Intarziere/deficientd mintal;

* Tulburari de limbaj;

* Deficiente fizice/motorii;

* Deficiente vizuale;

* Deficiente auditive;

* Tulburari emotionale si de
comportament;

* Delicventele;

* Copiii strazii;

* Grupuri etnice si religioase minoritare;

* Copiii bolnavi de boli cronice sau
SIDA;

* Copii exploatati, maltratati sau abuzati;

Copiii cu CES fac parte din societatea
noastra, acestia mai mult decat ceilalti copii au
nevoie de o permanentd socializare i
colaborare cu alfi copii pentru asigurarea
integrarii sociale a lor. Prin contactul direct cu
elevii din alte institutii scolare si prin
participarea aldturi de ei la diverse activitati se
realizeaza diminuarea izolarii si inlaturarea, in
mare masura, a tendintelor de agresivitate,
contribuind la imbunatatirea modului lor de
viatd. Tendinta de a crea si sprijini cadrul
necesar integrarii sociale si societale a copiilor
cu dizabilitati este cu cat mai activa, cu atat mai
eficientd, argumentul suprem constituindu-I
beneficiile psihosociale ale incluziunii, aceasta
facilitand asumarea de roluri sociale proprii n
comunitate si stabilirea de relatii sociale.

Existd trei mari tipuri de abordari ale
educatei copiilor cu CES (Cerintele educative
speciale):

a) segregarea - gruparea copiilor in
functie de dizabiltati si repartizrea lor in scoli
special create pentru a raspunde acelor categorii
de dizabilitati ;

b) integrarea - copiii cu dizabilitati sunt
plasati in scolile obisnuite, adesea 1n clase
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speciale, In masura in care ei pot face fata
cerintelor scolii de masa;

¢) incluziunea - se recunoaste necesitatea
transformarii culturilor, politicilor si practicilor
scolilor generale pentru a se adapta la diferite
nevoi ale anumitor elevi, precum si obligatia de
a Indeparta barierele care ar impiedica acea
posibilitate (UNICEF, 2012).

Segregarea scolara a copiilor reprezinta
separarea fizica, intenfionata sau
neintentionatd, a elevilor fata de restul copiilor
in scoli.

Educatia integratd se refera la faptul ca
toti copiii trebuie sa invete Impreuna in medii
cat mai aproape de contextul normal al vietii si
nu in medii separate. Fiecare copil trebuie
integrat Tntr-un program adecvat de educatie;
fiecare copil are dreptul sda meargd la
gradinitd/scoald unde merg toti copiii din
vecindtatea sa, iar gradinitd/scoala sa raspunda
nevoilor sale educative.

Educatia incluziva este o abordare si un
proces continuu de dezvoltare a politicilor si
practicilor  educationale, orientate  spre
asigurarea oportunitatilor si sanselor egale
pentru persoanele excluse/marginalizate de a
beneficia de drepturile fundamentale ale omului
la dezvoltare si educatie

Educatia incluziva se bazeaza pe educatia
cognitivd (elevul este invatat sa invete si sa
gandeascd pornind de la realitdtile dezvoltarii
sale psihice) si pe evaluarea dinamica
(evaluarea nu este standardizatia, ci
personalizata).

Educatia incluziva:

- este o abordare potrivit careia toti copiii
trebuie sa aibd sanse egale de a frecventa
aceeasi scoala si de a invata Impreuna,
indiferent de apartenenta lor culturala, sociala,
etnica, rasiald, religioasd si economica sau de
abilitatile si capacitatile lor intelectuale sau fi
zice.

- este caracteristica calitativa a sistemului
de educatie deschis, fl exibil, adaptat
necesitatilor persoanei, politicile si practicile
caruia sint axate pe cooperare, parteneriat si
relatii umane pozitive;

- prevede schimbarea si adaptarea
continua a sistemului educational pentru a
raspunde diversitatii copiilor si nevoilor ce
decurg din aceasta, pentru a oferi educatie de

calitate tuturor in contexte integrate si medii de
invatare comune;

- presupune o noua orientare care pune
accentul pe cooperare, parteneriat, educatie
sociald si valorizarea relatiilor interumane;

- sustine integrarea educationald, sociala,
profesionalda a tuturor copiilor in comunitate,
pornind de la valorile pe care le poate oferi
familia;

- reconsiderd si reevalueaza atitudinea
statului si societatii fata de copiii, tinerii, adultii
exclusi si/sau marginalizati;

- face posibila si stimuleaza valorifi carea
resurselor si experientelor existente si crearea
diferitor servicii de abilitare/reabilitare si
sprijin al copiilor in situatii de dificultate;

- reflecta valorile unei societati echitabile
si democratice care oferd tuturor persoanelor
oportunitati egale de a benefi cia de drepturile
omului si obiectivele de dezvoltare umana,
impartasite pe plan mondial.

Conceptul de educatie incluzivd s-a
dezvoltat din cel al integrarii. Identificarea
diferentelor specifice ambelor concepte ofera
posibilitatea evidentierii unor aspecte principial
importante: integrarea presupune asimilarea
copilului in cadrul invatdmintului general,
proces prin care se adapteazd scolii in timp ce
aceasta ramine, in cea mai mare parte,
neschimbata, pe cand incluziunea presupune ca
institutiile si sistemul educational, in general, sa
se schimbe si sd se adapteze necesitafilor
copiilor.

Procesul de incluziune a elevilor ce
provin din grupuri si medii defavorizate este
dificil. Concluziile unei cercetari, desfasurate in
anul MEC si UNICEF, au fost ca, in randul
cadrelor didactice, se perpetueaza atitudinile si
comportamentele stereotipe fatd de aceasta
categorie de copii, respectiv, persista ideile ca
el ar trebui educati in scoala speciald, ca
prezenta lor va afecta performantele scolare ale
elevilor obisnuiti si va altera climatul clasel.
Este dificil de schimbat mentalitatile, avand in
vedere faptul cd, in tara noastrd, a existat
obisnuinta ca elevii cu dizabilitati sau cei care
nu se adaptau in scolile de masa sa fie orientati
spre reteau de scoli speciale, care era destul de
bine pusi la punct. In plus, dificultatile cu care
se confruntd  invatamantul  romanesc:
subfinantarea, performantele scolare slabe la
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testari internationale, o ratd ridicata a
abandonului  scolar, amplificd greutatile
procesului de incluziune. Un alt motiv este ca
Numai un numar limitat de scoli au devenit
incluzive si au resursele necesare pentru a oferi
sprijin adecvat copiilor.

Pe langad aceste aspecte, educatia incuziva
intalneste si alte provocari, cum ar fi:

- Provocari generate de caracterul
interinstitutional al evaludrii copiilor cu
dizabilitati;

- Provocarile generate de lucrul in echipa;

- Provocdri generate de colaborarea cu
parintii;

- Provocarea generatd de colectivele
diverse de elevi.

Tn prezent se depun eforturi sporite pentru
a schimba mentalitatea si a depasi provocarile
ce apart in integrarea si incluziunea unui elev cu
CES.

Formele integrarii copiilor cu CES
existente In scoala romaneascd se bazeaza pe
urmatoarele modele:

a. Modelul cooperarii scolii obisnuite cu
scoala speciala - in acest caz, scoala obisnuita
coordoneaza procesul integrarii si stabileste un
parteneriat activ intre cadrele didactice din cele
doua scoli care vor experimenta si sustine un
nou mod de desfasurare a activitatilor didactice,
pregatind impreuna continutul activitatilor
scolare, adaptand materialele si mijloacele de
invatare folosite in timpul orelor si oferind un
cadru confortabil tuturor elevilor din clasa

- exista alternativa infiintarii unor centre
de zi sau centre de recuperare pentru copiii
deficienti (prin reorganizarea scolilor speciale
actuale) care sa includa un numar mic de copii
si in care programul de activitate sa fie destinat
activitatilor recuperatorii, compensatorii si de
consolidare a cunostintelor primite la scoala, iar
regimul de viata sa fie unul cat mai aproape de
normalitate.

b. Modelul bazat pe organizarea unei
clase speciale in scoala obisnuita - acest model
presupune integrarea copiilor deficienti in scoli
de masa unde sa intre in relatie cu elevii
normali, facilitandu-se, cu sprijinul cadrelor
didactice si specialistilor din scoala, 0 mai buna
intercunoastere si relationare intre cele doua
categorii de copii.

- modelul este criticat de unii specialisti
care nu considera o integrare reala constituirea
unei clase speciale intr-o scoala obisnuita,
practica demonstrand dificultatea aplicarii unui
program de integrare dupa acest model,
discrepanta dintre clasele obisnuite si clasa
speciala se accentueaza, timpul efectiv in care
elevii normali si cei cu cerinte speciale
relationeaza direct este destul de redus (in cele
mai multe cazuri acest timp se reduce la durata
pauzelor dintre activitatile scolare), iar in
conditiile unui colectiv scolar de acest tip se
constituie cu usurinta grupuri de elevi intre care
apar conflicte sau atitudini ce pot accentua
discriminarea fata de elevii deficienti din clasa
speciala (adica efectul opus integrarii).

c. Modelul bazat pe amenajarea in scoala
obisnuita a unui spatiu sau a unei sali de
instruire si resurse pentru copiii deficienti,
integrati individual in clase obisnuite din scoala
respectiva - in acest caz, profesorul care se
ocupa cu elevii deficienti este si profesorul de
sprijin care desfasoara activitati cu acesti copii,
atat in spatiul special amenajat in scoala, cat si
la orele de clasa, atunci cand conditiile
solicita/permit acest lucru, colaborand direct cu
educatorii din clasele unde sunt integrati copiii.

d. Modelul itinerant- acest model
favorizeaza integrarea intr-o scoala de masa a
unui numar mic de copii cu cerinte speciale,
domiciliati la mica distanta de scoala (se evita
astfel dezavantajul deplasarilor pe distante mari
ale copilului) si sprijiniti de un profesor
itinerant (specializat in munca la domiciliul
copiilor cu un anumit tip de deficienta); ei pot
astfel participa la activitatile scolii respective.

e. Modelul comun - este relativ
asemanator cu modelul precedent, cu
deosebirea ca in acest caz profesorul itinerant
este responsabil de toti copiii cu deficiente
dintr-un anumit areal si ofera servicii de
sprijinire a copilului si familiei, ajuta parintii la
alcatuirea programelor de invatare, urmareste
evolutia scolara a copilului, colaboreaza cu
profesorii scolii obisnuite in care este integrat
copilul si intervine atunci cand apar probleme
de invatare sau de adaptare a copiilor la anumite
cerinte scolare.

In cazul elevilor cu CES se recomandi
implementarea unui PIP — Plan de Interventie
Personalizat. PIP are urmatoarele functii:
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e FUNCTIA DE INFORMARE -
actualizarea informatiilor despre caz, despre
evolutia copilului,despre alte programe derulate
de comunitate

¢ FUNCTIA DE MONITORIZARE -
monitorizarea se face conform planului de
interventie aprobat de echipa interdisciplinara
si de managerul de caz si se prezinta DPC-ului

e FUNCTIA DE EVALUARE - se
realizeaza periodic pentru toate categoriile de
activitafi care au fost cuprinse in PPI pe baza
rapoartelor intocmite de fiecare specialist

e FUNCTIE DE CONSILIERE - se
realizeazd de consilier si presupune initierea
unui proiect personalizat de interventie pe baza
evaludrii primare a cazului.

O data cu includerea elevilor cu abilitati
diferite in clasele obisnuite din invatamantul de
masa va creste si diversitatea nevoilor
individuale de invatare. Pentru a face fata
provocarilor acestui mediu complex, cadrele
didactice trebuie sa apeleze la tehnici noi, cu
ajutorul carora sa poatd asigura performantele
scolare inalte ale tuturor elevilor. Metodele de
invatare prin cooperare oferd o solutie acestei
noi provocari incluzive. Cercetarile
demonstreaza ca metodele si tehnicile de
invatare prin cooperare pot consolida atitudinile
pozitive fatd de Invdtare, pot Tmbunatati
performantele, rezultatele scolare si stima de
sine ale elevilor §i pot promova interactiunea
pozitiva si sprijinul reciproc intre elevi.

Studiile evidentiaza' cd, desi cadrele
didactice au o atitudine pozitivd fatd de
incluziunea copiilor cu CES, nu totdeauna sunt
capabile de a implementa o abordare incluziva.
De multe ori, cadrele didactice doar adreseaza
elevilor cu CES sarcini individualizate, dar nu
schimba metodele de predare.

Aceste sarcini trebuie adaptate 1n
functie de nevoile speciale ale elevului. Acesta
poate avea:

- dificultati de invatare: semnificd intarzierile in
achizitia unei/unor discipline scolare sau in
ansamblul disciplinelor scolare. Acesta este
utilizat atunci cand un elev are performante
scolare slabe, in pofida unui potential
intelectual normal. Elevul cu dificultati de

1 Steinger, Scherrer, Muiller, Inclusive Education, 2014

invatare este cel care, desi nu are o deficienta,
nu rezolva unele sau toate sarcinile invatarii
scolare. El nu are nevoi speciale semnificative,
reclamand doar anumite abordadri educative
speciale.
- deficiente socioculturale:

e Provine din medii defavorizate

e Prezintd deficiente intelectuale si
lingvistice

e Prezinta tulburari afective

e Trebuie diferentiat de elevul cu
deficiente mintale sau de invatare

e Are nevoie de compensare prin metode
psihopedagogice
- deficiente intelectuale: Elevul aflat in aceasta
stare are dificultati scolare, cu risc de esec
scolar si uneori tulburari comportamentale.

Atitudinea colegilor fatd de copiii cu

CES depinde de tipul de dizabilitate al acestora:
ei au o atitudine mai intelegatoare si protectiva
fatd de copiii cu probleme fizice si una mai
putin tolerantd fatd de cei cu deficiente de
intelect. Se atesta retineri/reticente fata de
incluziunea copiilor cu deficiente de vaz si auz
incluse in invitimantul de masa?.

Strategii adaptate cerintelor individuale ale
elevului

Adaptarea elevului cu CES la conditiile
scolii profesionale, la exigentele si rolurile noi,
este sustinutd de un sir de strategii coerente si
adecvate particularitatilor de virsta i
individuale de dezvoltare a elevului:

1. Interactiunea pozitiva a elevului cu
persoana cheie (la sosire copilul sa fie salutat,
primit, insotit pe parcursul activitatilor de una
si aceeasi persoand — educatorul, invatatorul la
clasd, dirigintele, alta persoand);

2. Asigurarea  stdrii  emotionale
echilibrate (aprecieri pozitive, stimulare si
sprijin in procesul de educatie, oferirea de
“bonusuri”, etc.);

3. Respectarea consecutivitatii, ritmului
activitatilor  zilnice de rutina, regimul
individual al copilului etc.;

4. Acceptarea comportamentelor specifi
ce ale copilului (permiteti-i copilului, la etapa

2 Cara Angela, Implementarea educatiei incluzive in
Republica Moldova, studiu de politici publice, Institutul
de Politici Publice, Chisinau, 2014
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initiala de scolarizare, reintegrare, sa faca ceea
ce 1i place foarte mult, oferiti-i sarcini care le
poate realiza, incurajati independenta copilului
etc.);

5. Amenajarea spatiului de activitate —
stimulativ, sigur, protector, prietenos, adecvat
necesitatilor copilului;

6. Utilizarea materialelor didactice care ar
facilita/usura activitatea de
cunoastere/invatare/evaluare a copilului;

7. Evitarea evaludrilor cunostintelor,
investigatiilor, etc., in perioada de adaptare
scolard/sociala;

8. Planificarea individuala pentru fi ecare
copil sau pentru grupuri mici (2-3 copii) a
transferuluide la o activitate la alta;

9. Amintirea repetatd a regulilor de
activitate copiilor, Tnainte de activitate, pe
parcursul activitatii si la sfirsitul acesteia;
locul in clasa, de a alege cu cine sa stea in
banca, sa treaca de la o activitate la alta etc.;

11. Ghidarea copilului in procesul de
invatare, pregitire a temelor, oferirea de
recompense morale si materiale (bonusuri, fise,
etc.);

12. Indeplinirea unei fise de adaptare a
copilului la scoala (evidenta sferei emotionale,
vorbirii, activitdfii de invatare/ joc, motoricii,
relatiilor cu copii si adultii, starii de sanatate a
copilului etc.);

13. Oferirea sanselor de Invatare — ajutati
Elevul sa se cunoasca pe sine insusi, sprijiniti-|
n valorifi carea la maximum a potentialului sau
de dezvoltare.

14. Colaborarea pedagogului cu parintii
copilului, cu alti pedagogi/specialisti care asista
copilul.

Strateqii didactice adoptate

In ceea ce priveste strategii didactice adoptate
in cazul elevilor cu CES 1n Invatamantul liceal
si mai ales profesional, putem afirma faptul ca
majoritatea elevilor sunt receptivi la metodele
clasice de predare. Metodele moderne sunt si
ele binevenite, dar trebuie atent adaptate
cerintelor elevilor cu nevoi speciale. Pentru a
obtine rezultate bune 1In Invatdmantul
profesional, profesorii trebuie sa isi adapteze
metodele si strategiile didactice in functie de
tipul nevoilor elevului. Tn general, elevii cu
CES inteleg si retin mai usor aspectele practice

prezentate decat notiuni teoretice sau atunci
cand se folosesc metode interactive de invatare.

Pentru ca inserta sociald si cea
profesionald sa se produca facil, cu eforturi si
costuri emotionale minime, elevul poate fi
ajutat sa dispund de competentele specifice
gandirii analitice necesard integrarii sociale,
precum si de atitudini si valori personalizate. in
acelasi timp, el poate fi stimulat sa-si
dovedeasca disponibilitatea de reactie si actiune
la schimbarile care intervin in mediul de viata
personala si colectivd. Acest lucru se poate
obtine prin educatia non-formald, cea mai
noud abordare a Tnvatarii prin activitati placute
s motivante. Avantajele sale multiple
inglobeazd bifarea tuturor deprinderilor
specifice sistemului traditional de invatamant,
cu un aport suplimentar de abilitati castigate in
conditiile unei libertati de exprimare maxime.

Educatia non-formald inseamna orice
actiune organizatd in afara sistemului scolar,
prin care se formeaza o punte intre cunostintele
predate de profesori si punerea lor in practica.
Acest tip modern de instruire elimind stresul
notelor din catalog, al disciplinei impuse si al
temelor obligatorii. Inseamna plicerea de a
cunoaste si de a te dezvolta

Invitarea pe baza de proiecte este un
alt mod model de instruire care 11 implica pe
elevi in activitdti de investigare a unor
probleme obligatorii §1 au drept rezultat
obtinerea unor produse autentice. Proiectele
destinate sa sporeasca oportunitatile de invatare
ale elevilor pot varia foarte mult in ceea ce
priveste continutul si aria acoperitd si pot avea
loc la diferite niveluri de invatamant. Cu toate
acestea, tind sd aibd In comun cateva trasaturi
definitorii. Proiectele se dezvolta pornind de la
intrebari provocatoare care nu pot primi
raspunsuri prin invatarea bazata pe memorare.
Prin proiecte, elevii isi asuma roluri active —
cel care rezolva problema, cel care ia decizia,
cel care efectueazd investigatii, responsabilul
cu documentarea. Proiectele servesc unor
obiective educationale specifice, semnificative;
ele nu sunt diversiuni sau adaosuri la
curriculumul ,,real”.

Pentru a sprijini invdtarea prin proiect si
utilizarea metodologiilor moderne de lucru la
clasa, se va pune accent pe strategii de predare
care sd corespundd stilurilor individuale de
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invatare (vezi modulul al doilea al acestui curs).
Tn cadrul acestor strategii:

» Lectia pleaca de la experientele elevilor
si cuprinde intrebari sau activitdti care sa fi
implice pe elevi;

> Elevii sunt lasati sa aleaga singuri
modul cum se informeaza pe o anumita tema si
cum prezinta rezultatele studiului lor;

» Elevii pot beneficia de meditatii, in
cadrul carora pot discuta despre preocuparile
lor individuale cu privire la invatare si pot cere
indrumari;

> Aptitudinea elevilor de a gasi singuri
informatiile cautate este dezvoltata — nu li se
ofera informatii standardizate;

» Pe langa Invatarea specifica disciplinei
respective, 1i se ofera elevilor ocazia de a
dobandi aptitudini fundamentale transferabile,
cum ar fi aceea de a lucra in echipa;

» Se fac evaluari care permit elevilor sa
aplice teoria in anumite situatii din viata reala,
cum ar fi studiile de caz si simularile;

» Lectiille cuprind o combinatie de
activitati, astfel incat sa fie abordate stilurile pe
care elevii le prefera in invatare (vizual, auditiv,
practic/kinetic);

» Lectiile inlesnesc descoperirile facute
sub indrumare si solicitd participarea activa a
elevilor la invatare;

» Lectiille se 1incheie cu solicitarea
adresata elevilor de a reflecta pe marginea celor
invatate, a modului cum au invatat si de a
evalua succesul pe care l-au avut metodele de
invatare in cazul lor.

Metoda R. A. .

Denumirea provine de la initialele
cuvintelor Raspunde —Arunca- Interogheaza.
Consta intr-un joc de aruncare a unei mingii
mici si usoare de la un elev la altul. Cel care
arunca mingea trebuie sd pund o intrebare din
lectia predata celui care o prinde iar acesta la
randul sau aruncd mai departe altui coleg,
punand o noua intrebare.

Interogatorul trebuie sa cunoasca si
raspunsul intrebarii. Elevul care nu cunoaste
raspunsul iese din joc, iar raspunsul va veni
din partea celui care a pus intrebarea. Acesta
are ocazia de a mai arunca inca o datd mingea,
si, deci, de a mai pune o intrebare. In cazul in
care, cel care interogheaza este descoperit ca
nu cunoaste raspunsul la propria intrebare, este

scos din joc, in favoarea celui caruia i-a
adresat Tntrebarea. Eliminarea celor care nu au
raspuns corect sau a celor care nu au dat nici
un raspuns, conduce treptat la rimanerea in
grup a celor mai bine pregatiti.

* Metoda R.A.L poate fi folosita la
sfarsitul lectiei, pe parcursul ei sau la inceputul
activitatii, cand se verifica lectia anterioara,
Tnaintea Tnceperii noului demers didactic, in
scopul descoperirii, de catre profesorul ce
asista la joc, a eventualelor lacune in
cunostintele elevilor si a reactualizarii ideilor-
ancora.

* Metoda R.A.L poate fi organizata cu
toata clasa sau pe grupe mici, fiecare detinand
cate o minge. Memobrii grupurilor se
autoelimina treptat, ramanand cel mai bun din
grup. Acesta intra apoi in finala castigatorilor
de la celelalte grupe, jocul desfasurandu-se
pana la ramanerea in cursa a celui mai bine
pregatit..

* Profesorul supravegheaza desfasurarea
jocului si in final lamureste problemele la care
nu s-au gasit solutii.

CUBUL

Metoda presupune explorarea unui
subiect, a wunei situatii din mai multe
perspective, permitand abordarea complexa si
integratoare a unei teme.
Sunt recomandate urmatoarele etape :
* Realizarea unui cub pe ale carui fete sunt

scrise cuvintele: descrie, compara, analizeaza,

asociaza, aplica, argumenteaza.

* Anuntarea temei, subiectului pus in discutie
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« Impartirea clasei in 6 grupe, fiecare dintre ele
examinand tema din perspectiva cerintei de pe
una dintre fetele cubului

o Descrie: culorile, formele, marimile etc.

o Compara: ce este asemanator? Ce este
diferit?

o Analizeaza: spune din ce este facut, din
ce se compune

o Asociaza: la ce te indeamnd sid te
gandesti?

o Aplica: ce poti face cu aceasta? La ce
poate fi folosita?

o Argumenteaza: pro sau contra §i
enumera o serie de motive care vin in sprijinul
afirmatiei tale
» Redactarea finala si Tmpartasirea ei celorlalte

grupe

Eseul de cinci minute

Eseul este o modalitate eficientd de a
Tncheia ora, pentru a-i ajuta pe elevi sa-si adune
ideile legate de tema lectiei si pentru a-i da
profesorului o idee mai clara despre ceea ce s-a
intdmplat, in plan intelectual, in acea ora. Acest
eseu le cere elevilor doua lucruri:

* sa scrie un lucru pe care I-au invatat din
lectia respectiva

* sa formuleze o intrebare pe care o mai
au in legatura cu aceasta.

Profesorul stringe eseurile de indata ce
elevii le-au terminat de scris si le foloseste
pentru a-si planifica la aceeasi clasa lectia
urmatoare.

Studiul de caz

Studiul de caz reprezintd o metoda de
confruntare directa a participantilor cu o situatie
reald, autenticd, luata drept exemplu tipic,
reprezentativ pentru un set de situatii i
evenimente problematice.

Etape :

» Etapa 1.: Prezentarea cadrului general in
care s-a produs evenimentul si a cazului
respectiv

» Etapa 2.: Sesizarea nuantelor cazului
concomitent cu intelegerea  necesitatii
rezolvarii lui de catre participanti: are loc
stabilirea aspectelor neclare; se pun intrebari de
lamurire din partea participantilor; se solicita
informatii suplimentare privitoare la modul de
solutionare a cazului

* Etapa 3.: Studiul individual al cazului
propus: documentarea participantilor; gasirea si
notarea solutiilor de catre participanti;

* Etapa 4.: Dezbaterea in grup a modurilor
de solutionare a cazului: ierarhizarea
variantelor;

» Etapa 5.: Formularea concluziilor optime
pe baza ludrii unor decizii unanime.

* Etapa 6.: Evaluarea modului de rezolvare a
situatiei-caz s evaluarea grupului de
participanti (elevi/ studenti/cursanti),
analizadndu-se gradul de participare. Totodata se
fac predictii asupra importantei retinerii
modalitatilor de solutionare in vederea aplicarii
lor la situatii similare.

Portofoliul

Portofoliul se compune in mod normal
din materiale obligatorii si optionale, selectate
de elev si/sau de profesor si care fac referire la
diverse obiective si strategii cognitive.
Portofoliul cuprinde o selectie dintre cele mai
bune lucrari sau realizari personale ale elevului,
cele care il reprezinta si care pun in evidenta
progresele sale; care permit aprecierea
aptitudinulor, talentelor, pasiunilor,
contributiilor personale.

Continutul: lucrarile pe care le face elevul
individual sau Tn grup :

» rezumate;  eseuri;  articole,
referate, comunicari; fise individuale de studiu;

» proiecte s experimente,
rapoarte scrise de realizare a proiectelor;

> temele de zi de zi probleme

rezolvate;

»  chestionare de atitudini;

» inregistrari, fotografii  care
reflectd activitatea desfasurata de elev

individual sau impreuna cu colegii;

» observatii pe baza unor ghiduri
de observatii;

» reflectiile proprii ale elevului
asupra a ceea ce lucreaza,

» autoevaluari scrise de elev sau
de membrii grupului;
Investigatia

Investigatia atdt ca modalitate de

invatare cat si ca modalitate de evaluare, ofera
posibilitatea elevului de a aplica in mod creativ
cunostintele insusite, in situatii noi si variate, pe
parcursul unui interval mai lung sau mai scurt
de timp. Ea consta in solicitarea de a rezolva o
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problema teoretica sau de a realiza o activitate
practica pentru care elevul este nevoit sa
intreprina 0  investigatie  (documentare,
observarea unor fenomene, experimentarea
etc.) pe un interval de timp stabilit.
Indeplineste mai multe functii:

* acumularea de cunostinte;

* exersarea unor abilitati de investigare a
fenomenelor (de proiectare a actiunii, alegerea
metodelor, emiterea unor ipoteze, culegerea si
prelucrarea datelor, desprinderea concluziilor);

* exersarea abilitatilor de evaluare a
capacitatii de a intreprinde asemenea
demersuri;

Tehnica asertiva

Tehnica asertiva (din englezescul assert
- a afirma, a cauta sa impuna, a-§i impune
punctul de vedere), numita si antrenament
asertiv, poate fi utilizata atat ca sensibilizare a
elevului, cat si ca procedeu de a face fata
diverselor situatii de viata. Tehnica este
eficienta mai ales la elevii cu dificultati in
stabilirea de relatii interpersonale, ca si a celor
care au tendinta de a-i lasa pe altii sa-i domine
sau sa-1 manipuleze pentru a profita de pe urma
lor.
Etape:
a) practicarea comportamentului asertiv in
clasd, in relatia dintre educator si elevi;
b) extinderea comportamentului in afara clasei
st a scolii.
Tehnica contractului

Tehnica contractului presupune o
intelegere Intre elev si cadrul didactic prin care
elevului i1 se admite sa faca ceea ce doreste daca
realizeaza mai Intai sarcina propusa de cadrul
didactic. Cei doi pot conveni asupra unui scop
comun sau pot elabora chiar un plan de actiune
impreuna. Contractul poate viza de pilda

reducerea treptatd a  comportamentelor
indezirabile 1n  vederea  obtinerii de
recompense.

Evantaiul pozitiv

Elevii se aseaza confortabil pe scaune,
formand un cerc. Fiecare primeste cate o foaie,
in partea de sus a cdreia isi scrie prenumele si
apoi o pune in mijlocul cercului. Apoi, toti
extrag cate o foaie (alta decét a lor), scriu sub

3 Parliteanu Alexandru, Metode si tehnici specifice de
interventie la elevii cu C.E.S.cu tulburari
comportamentale

prenume un cuvant pozitiv, o fraza, un
compliment pentru posesorul foii si o plaseaza
Thapoi. Jocul continua pana cand fiecare a scris
ceva pe foaia fiecaruia dintre colegii sai. La
sfarsit, toti isi iau foile lor.

Prin  dezvoltarea  abilitatilor  de
comunicare si relationare interpersonala, putem
preveni  problemele emotionale §i de
comportament ale elevilor cu CES sau
dificultatile de adaptare sociald. Totodata, se
pot imbunatati performantele scolare.

Intr-o lume perfecta deficienta nu
reprezintd un impediment, o lipsa, ci doar o alta
fata a normalitatii. Deseori comunitatea tinde
sa-l marginalizeze pe cei care sunt altfel.
Persoanele cu deficiente sufera nu atat din
cauza deficientei, cat din cauza atitudinii pe
care cei din jur o au fatd de ea. Nu este suficient
sd spunem ca au aceleasi drepturi, ci trebui sa le
oferim si aceleasi sanse la integrarea in
societate. Daca persoanele cu dizabilitati se
straduiesc sa tina pasul cu societatea, oare cea
din urma la randul ei, nu ar trebui sa le ofere
sansa de a evolua cat mai aproape de normal
sub aspect fizic, psihic, personal, profesional si
social®?
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SECTUNEA TURISM

Bucovina, Raiul Romaniei

,Bucovina este partea cea mai veche si
mai frumoasa a tarii noastre, raiul Moldovei”,
fiindca ,,acolo e sfanta cetate a Sucevei, scaunul
domniei vechi, acolo scaunul firesc al unui
mitropolit care in rang de neatarnare era egal cu
patriarhii, acolo sunt moastele celor mai mari
dintre domnitorii roméani, acolo doarme primul
descalecat Dragos, imblanzitorul de zimbri,
acolo Alexandru cel Bun, intemeietorul de legi,
acolo Binecredinciosul Voievod Stefan cel
Mare si Sfant, zidul de aparare al crestindtatii.
Bucovina este “pamant sfant, a carui aparare
ne-a costat pe noi rauri de sange, veacuri de
muncd, toatd inteligenta noastra trecuta, toate
migcdrile cele mai sfinte ale inimii noastre”-
Mihai Eminescu.

In tara obcinelor si a padurilor de
nepatruns, pe meleaguri care pastreaza adanc
urmele trecerii a trei imperii, Dumnezeu
stipaneste, dar nu de unul singur. In Bucovina-
“Tara Fagilor”, Stefan cel Mare si Mihai
Eminescu sunt aproape la fel de prezenti ca
scena ,,Judecdtii de Apoi*.

Poate nicdieri in lume §i, cu siguranta,
nicdieri in Romé&nia, oamenii nu se potrivesc
atat de bine cu locurile in care trdiesc si cu
simbolurile pe care le-au ridicat la tot pasul.
Tematori de dreapta judecatd finala a lui
Dumnezeu, pe care au ilustrat-o cu supramasura
pe zidurile, fard exceptie dominate de un
albastru captivant, linistitor si unic, al
manastirilor de secol XVI, bucovinenii sunt
deopotrivd aprigi, iscusiti la vorba, dar si
iubitori de cele lumesti ca marele lor inaintag
Stefan cel Mare, ,,ubicuizat® in sute de statui,
icoane si monumente.

Pe bucovineni ajungi sa-i intelegi doar
daca 1i privesti prin trei filtre. Despre primele
doua am facut vorbire, iar al treilea este arta,
mai ales poezia i muzica si, mai ales, poetii si
compozitorii cu orientdri nationaliste. Mihai
Eminescu, in zona manastirilor, Nicolae Labis
si Ciprian Porumbescu, in Suceava si
imprejurimile ei, sunt absolut omniprezenti.

Prof. Dima Laura

Tn Bucovina mancarea este
exceptionala, iar rachiul fara egal
In
Bucovina  totul
este special. Din
capul locului
trebuie spus ca
Bucovina este
una dintre cele

mai frumoase
: regiuni din
; R Romania si

meritd vizitatd chiar daca este cat se poate de
departe de Capitala (450 de kilometri).

Dar ce este cu adevarat impresionant in
Bucovina este ospitalitatea extrem de naturala a
oamenilor. E atit de limpede ca sunt sinceri
atunci cand te apeleaza cu ,,dragul meu” sau
»dragii mei“! Conditiile de cazare in pensiuni
nu sunt nici mai bune nici mai proaste decat, sa
spunem, pe Valea Prahovei, insd diferenta o fac
pretul si mancarea.

De la unt, smantana, oua si carne, la hribii
atat de populari in zona, totul este ,,de casa.
Chiar si bauturile, in special rachiurile din
fructe de padure (afinata, zmeuratd), vinul sau
Berea sunt facute dupd metode originale. Nu
trebuie sa ratati tochitura moldoveneasca si
ciorba radauteana, dar, totusi, daca tineti mult
la silueta sau aveti stomacul mai slab, hribii cu
smantana sunt o minune.

Brénzeturile specifice zonei noastre

(celebrul cas bucovinean de vaca si de oaie,
urda) si carnatii de influentd austro-ungara,
alaturi de borsurile, rusesti la baza, merg toate
cu rachiul de prune, care mai ca ai spune cd e
gem dupa miros.
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Principala atractie ramdn manastirile,
mai ales celebrele Voronet, Humor, Putna,
Moldovita, Sucevita, insa zona Bucovinei
ofera si trasee montane foarte spectaculoase.
Muntii ajung aici si la 2.300 de metri, iar
drumul pana in varf este o provocare chiar §i
pentru montaniarzii cu experientd. n plus,
pot fi vizitate mai multe cetati, inclusiv fosta
cetate de scaun din Suceava.

Invitatie in ,,Raiul Moldovei”

Daca despre Iasi Nicolae lorga spunea ca
este un imens muzeu in aer liber si ca nu ar
trebui sa existe roman care sa nu fi vazut macar
odata acest orag, tot aga am putea spune ca nu
ar trebui sa fie roman care sa nu viziteze
Bucovina, cu toate frumusetile ei naturale, dar
si cele create de geniul omului, cel care a stiu sa
puna suflet in piatra si in lemnul de prin muntii
ce strdjuie, imperial, aceasta fascinanta parte de
lume. Si, dupa ce i-ai vazut bogatiile spirituale
si naturale, dupa ce ai calcat cu talpa iarba verde
de acasa si te-ai spalat pe ochi cu roud si cu
lumina de rasarit de soare, poti spune ca ai fost
botezat a doua oard si, un dor ndprasnic de
aceste locuri te cuprinde aproape fara sa-ti dai
seama, facandu-te sa nu uiti niciodata lumina
stelard care te va ocoroti pe unde vei merge.
Cum s-a nascut si a triit printre striini

Bucovina istorica era, la data anexarii ei
de catre Habsburgi, o parte constitutivda a
Principatului Moldovei, situatd in partea sa de
nord-vest. Toponimul slav ,,Bucovina“ = ,,Tara

Fagilor* = ,Fagaria”, preluat ulterior de catre
austrieci cu aceeasi semnificatie
(,,Buchenland®), este atestat documentar pentru
prima data intr-un document emis de cancelaria
domneasca a Moldovei din timpul lui Roman I
(la 30 martie 1392).

Prin urmare, istoria Bucovinei din
perioada 1359-1774 este parte integrantd din
istoria principatului romén Moldova, de la
intemeierea tarii i pana la anexarea provinciei
de catre Imperiul Habsburgic. Acesta a profitat
de infrangerea turcilor in razboiul ruso-turc
desfasurat intre 1768-1774, si, acceptand drept
de interventie pentru Imperiul Tarist in Tara
Romaneasca si Moldova (prin pacea Kuciuk-
Kainarci), a anexat de la vasalul Turciei,
Moldova, regiunea sa nord-vestica, Bucovina.
Geopolitic, “targul” facut asigura celor trei
imperii  dominatie sau influentd asupra
“spatiului” valah (roman) dupa cum urmeaza:
Turcia ramanea suzerana fata
de Moldovasi Tara Romaneasca, Imperiul
Rus avea voie sd intervind “spre protejarea
crestinilor ortodocsi”, iar Imperiul Austriac
anexa moldoveana Bucovind — aldturi de
Transilvania, care era majoritar locuita tot de
romani (ca autohtoni).

BIBLIOGRAFIE :
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Bucovina »

https://ro.wikipedia.org/wiki/Bucovina

http://www.romanianmonasteries.org/ro/
bucovina
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Obiective religioase din Vaslui

Manastirea Grajdeni

Manastirea Grajdeni este o manastire de
maici din judetul Vaslui, ce poartd hramul
Sfanta Treime. Numele de Grajdeni vine de la
grajdurile care adaposteau caii Postei. Aici

obigsnuia sd poposeascd si Petru Rares, in
drumul lui, de la Galati la Suceava.
Nu se gasesc Insemnadri privind datd precisa a
ridicarii bisericutei manastirii, dar este sigur ca

aceasta s-a realizat In prima domnie a lui Petru
Rares din anii 1527-1538.Bisericuta lui Petru
Rares a fost incendiata in anul 1711 de tatari,
pastrandu-se doar un pomelnic al domnitorului
in limba slavona si o icoand cu chipul Maicii
Domnului. Ulterior a fost ridicatd o noua
biserica, tot pe locul ctitoriei lui Petru Rares.
Aceasta a fost renovata in 1853, dar in anul
1870 s-a daramat. Vladica Anania a ridicat o
noud biserica din caramida, care s-a sfintit in
anul 1872 cu hramul Sfantul Nicolae. Biserica
este de caramida, pe temelie de beton, are o
lungime de 22 de metri si o latime de 7 metri.
Arhitectura bisericii este in stil moldovenesc si
are forma de cruce. Spatiul interior este impartit
in altar, naos si pronaos. Manastirea Grajdeni
este unul dintre cele mai importante obiective
turistice din Moldova, obiectiv pe care nu ar
trebui sa-1 ratati daca va aflati in apropiere.

Avadani Larisa, clasa a XIl a G

Manastirea Floresti

Manastirea Floresti din
judetul  Vaslui  este
situatd in satul Floresti,
comuna Poienesti.

Ansamblul monahal
(biserica Sf. llie, turnul-
clopotnita, palatul
egumenesc si  zidul de
incinta) este unul dintre cele
mai importante realizari ale
arhitecturii ecleziastice din
eparhia Husilor, construit in
sec. XVI-XIX, in stil
romantic. Manastirea s-a
., numit lainceput Simila, apoi

Florentina pana la mijlocul
! secolului al XVII-lea, cand
a luat numele de Floresti de
la satul din apropiere.

Biserica a fost construita
la sfarsitul secolului al
XVi-lea  (c.1590) de
vornicul Carstea Ghenovici
si recladita intre anii 1686-
1694 de vornicul Gavrilita
Costachi, stranepotul ctitorului si urmasii sai.
Afectata de seismele din
anii 1738 si 1802, biserica
a fost inchinata manastirii
Esfigmen de la muntele
Athos in anul 1806, de
catre Veniamin Costachi,
Mitropolitul Moldovei.
Icoana facatoare de minuni
din cadrul manastirii,
Icoanda Maicii Domnului
cu Pruncul, poleitd cu aur este cunoscuta si ca
"Sfanta de la Floresti" si dateaza din 1749.

Acces: din Vaslui spre Bacau, pe DN2F,
12 km, stanga spre Floresti, pe DJ245,13 km,
dreapta in Floresti. Ménastirea Floresti este
unul dintre cele mai importante obiective
turistice din Moldova, obiectiv pe care nu ar
trebui sa-1 ratati daca va aflati in apropiere.
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Manastirea Malinesti

Manastirea
Malinesti a fost
ctitoritda in
1826,  langa
biserica veche
a schitului din

1762. Schitul
din secolul al
XVIll-lea a

fost intemeiat de ieromonahul Nicodim Hudici
din Garceni. Odata cu secularizarea averilor
manastiresti din 1863, schitul a fost deposedat
de cele doua mosii din jur: Garcenii si
Marmurenii care 1i asigurau existenta, fiind
desfiintat.

In 1925, Manastirea Malinesti a fost
redeschisa, prin stradania episcopului Husilor,
Tacov Antonovici. In 1925 si 1928 aceasti este
renovatd cu ajutorul familiei maresalului
Prezan. Schitul a fost din nou desfiintat in 1959,
iar biserica a devenit enorie, filiala a parohiei
Sf. Nicolae din Garceni. In 1995, asezamantul
monahal devine manastire de cdlugdri, in
interiorul incintei construindu-se un paraclis si
chilii. Manastirea Malinesti este unul dintre
cele mai importante obiective turistice din
Moldova, obiectiv pe care nu ar trebui sa-1 ratati
daca va aflati in apropiere.

Manastirea Moreni

Manastirea
Moreni este situata
la 27 km de
Vaslui, Tn comuna
Deleni si a fost
ctitoritd in jurul
anilor 1540-1546
de catre Lupan
Buznea slugerul si sotia sa Maria. In anul 1853
se ridica o alta biserica, tot din lemn si, astfel
vechea manastire a lui Lupan devine manastirea
Moreni. Complexul monahal Moreni este
construit Tntr-un stil arhitectural unitar in care
sunt preluate elemente traditionale si cuprinde:
biserica si clopotnita veche, biserica-paraclis,
turnul-clopotnitd, chiliile, trapeza, centrul
Scriptoria, muzeul de arta religioasa, biblioteca,
cladiri anexe si zidul de incintd.Muzeul

reuneste obiecte de arta religioasa si obiecte
arheologice. Din colectiile muzeului fac parte:
un clopot de la biserica veche, un triptic, o troita
in miniaturd, cununii, candele si potire de
argint, sfesnice, un chivot, un cutit de
impartasanie cu crucea decupata, un epitrahil cu
fir de argint, bedernita, manecute, brau,
metanier, carti din secolele XVI11-X1X. Printre
obiectele arheologice descoperite Tn zona
manastirii se regasesc unelte de silex din
paleolitic, unelte din neolitic (cultura
Cucuteni), obiecte din ceramicd, monede de
argint si bronz. Turnul Clopotnitd (23 metri),
impresioneaza prin monumentalitate si armonia

proporiilor.

Acces:La manastire se ajunge din DN 24
(Vaslui — Baérlad) prin Crasna, Costesti,
Moreni.

Manastirea Moreni este unul dintre cele
mai importante obiective turistice din Moldova,
obiectiv pe care nu ar trebui sa-l ratati dacad va
aflati in apropiere.

Biserica
Nasterea Sfantului loan Botezatorul
din Dumbraveni

Biserica  Nasterea  Sfantului  loan
Botezatorul din Dumbraveni se afla in comuna
Garceni, judetul Vaslui, a fost construitd cu
lemn de pe loc si se remarcd prin tehnica,
decoratii §i pictura interioara.

Biserica a fost ctitoritd intre anii 1784-

1787 si refacutd in 1818 de cétre un preot si fiii
sai, Tmpreuna cu razesi si doi monahi. Usa
masiva de stejar dinspre pronaos pastreaza
sistemul de Tinchidere originar, iar pe
frontispiciu, apar palma mesterului si datarile:
1784, 1818. Turnul clopotnita al bisericii este
ctitorie a obstii din anul 1814. Face parte dintre
putinele clopotnite care 1si pastreaza aspectul
initial. Clopotul este turnat la Viena in 1792.
Biserica Nasterea Sfantului loan Botezatorul
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din Dumbraveni este unul dintre cele mai
importante obiective turistice din Moldova,
obiectiv pe care nu ar trebui sa-1 ratati daca va
aflati in apropiere.

Biserica domneasca
Taierea Capului Sfantului Ioan Botezatorul
din Vaslui

Biserica domneasca Taierea Capului
Sfantului loan Botezatorul din Vaslui a fost
ridicata in anul 1490 de catre Stefan cel Mare
ca paraclis al curtii domnesti, pe locul unei
biserici mai vechi din secolul al XIV-lea. In
anul 1820 a fost reconstruitd de catre Maria
Cantacuzino, vaduva fostului mare logofat
Costache Ghica, proprietar al targului Vaslui,
pastrandu-se planul initial. Infatisarea de astazi
se datoreaza lucrarilor de restaurare din anii
1913-1930. O particularitate a constructiei il
constituie pronaosului supralargit, solutie
preluatad ca model in construirea bisericilor de
oras din vremea marelui voievod.

Sistemul de boltire, sprijinit pe arcuri
dublou si stilpi este alcatuit dintr-o bolta
semicilindrica pe pronaos si cafas, bolta cu
penetratii pe naos, semicalote pe altar si
absidele laterale.  Biserica detine bunuri de
cult din secolele XVI11-XIX (icoane, argintarie
si carti religioase), precum si iconostasul, ulei
pe lemn, secolul al X1X-lea. In curtea bisericii
se afld necropola familiei Elena Subin, nascuta
Ghica. Biserica domneasca Taierea Capului
Sfantului loan Botezatorul din Vaslui este unul
dintre cele mai importante obiective turistice
din Moldova.

Biserica de lemn Sfantul Nicolae
din Cartibas

Biserica de lemn Sfantul Nicolae din
Cartibas se afld in comuna Bogdanita, judetul
Vaslui si a fost ridicata in anul 1833 de catre
paharnicul Gheorghe Oprisan si sotia sa,
Ruxanda. Biserica este inconjurata de cimitir.
Catapeteasma a fost pictatd de Dumitrache in
anul 1810.

De-a lungul anilor schitul a fost inzestrat
de catre ctitor cu parti din mosiile Tunsestii,
Coroestii si Vladestii din Tutova. In anul 1863
schitul a fost desfiintat iar biserica a devenit de

enorie.
Cosntructia
este din
barne  de
stejar  pe
fundatie de
piatra si

talpoaie de
lemn, acoperis 1n patru ape, coama lunga.
Stalpii pridvorului sunt bogati profilati.
Patrimoniul bisericii cuprinde marturii de
epocad, icoane pictate de zugravul Dumitrache
Popescu, iconostasul, amvonul si scaunul
arhieresc, pomelnicul triptic ctitoricesc, carti cu
insemnari i clopote cu inscriptii ale
ctitorilor.  Pietrele funerare ale familiei
ctitorilor se afld in fata bisericii si au inscriptii
in chirilica. Biserica de lemn Sfantul Nicolae
din Cartibas este unul dintre cele mai
importante obiective turistice din Moldova.

Manastirea Tanacu

I Manastirea
Tanacu este
situata in
localitatea cu
acelasi nume
din  judetul

Vaslui. Lacasul de cult a luat fiinta in anul
2000. Au fost construite un paraclis si un corp
de chilii. Biserica acestei manastiri are hramul
Sfanta Treime.

Acces: din Vaslui spre lasi, pe DN24, 7,5
km, dreapta in Muntenii de Sus, La SE de
Muntenii de Sus, 3 km.
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Obiective turistice in Vaslui

Muzeul Satesc Tacuta

Muzeul Satesc situat n localitatea
Tacuta a fost infiintat in 1986 de invatatorii
Elena si Costel Rotaru. Muzeul detine sectii de
arheologie, etnografie, artd populara, colectii
bogate de arta plastica, de obiecte rare, precum
si 400 de carti cu autograful autorilor

—

Casa Ghica

Casa Ghica este cea mai veche
construtie-monument din orasul Vaslui. A fost
construita de arhitecti rusi si polonezi, in stil
neoclasic, fiind situata in centrul istoric al
orasului, langa Casa Mavrocordat, unde se
gasesc si Palatul Copiilor Vaslui, Biserica
Stantul loan si situl arheologic de la Curtile
Domnesti. Cladirea a apartinut Elenei Ghica,
proprietara targului Vaslui.

Palatul Mavrocordat

Palatul Mavrocordat, dupa cum mai este
numit Palatul Copiilor, este o cladire istorica
reprezentativa  pentru  municipiul  Vaslui,
construitd in anul 1890 de catre Constantin
Mavrocordat.

Avadani Larisa, Clasa a Xll-a G

In  perioada interbelica  Palatul
Mavrocordat a fost cumparat de maresalul
Constantin Prezan. Tn anul 1930 cladirea a fost
donatd armatei, iar dupa revolutia din 1989 a
fost donata de catre Ministerul Apararii
Nationale Ministerului Invatamantului.

— '. p

Rezervatia naturala Movila lui Burcel

Rezervatia naturald Movila lui Burcel
se afla langa comuna Miclesti, judetul Vaslui
si ocupa o suprafatd de aproximativ 12 hectare.
Altitudinea dealului Movila lui Burcel este de
391 de metri si prezinta un relief accidentat.
Vegetatia este reprezentata de plante
submediteraneene si continentale, plante rare
pentru zona Moldovei, precum: ruscuta, ai
galben, ai salbatic, zvacusta, cosaci, sipica,
vinetele, tartan, iarba surpaturii, siminoc,
zambila, stanjenel de stepa, deditei, bundia
vantului.

Legenda rezervatiei naturale Movila lui
Burcel spune ca prin anul 1498 domnitorul
Stefan cel Mare, insotit de alaiul sau, s-a intalnit
cu un taran fara o mana (soimanul Burcel care
luptase alaturi de domnitor la Razboieni) care
ara de zor o movild de pdmant, in zi de
duminica. Taranul a fost intrebat de domnitor
de ce munceste in zi de duminica, la care el a
raspuns ca nu are pamant si ca, pentru a-si hrani
familia, trebuie sa munceasca din greu la fratele
sau care ii imprumutd un plug si un bou doar
duminica pentru a-si ara micul sau ogor. Astfel,
domnitorul Stefan cel Mare i-a dat lui Burcel
sase pungi cu galbeni pentru a-si cumpara boi si

plug.
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Rezervatia naturala Padurea Balteni

Rezervatia naturald Padurea Balteni este
situatda la aproximativ 10 km nord-vest de
localitatea Vaslui, Tn lunca raului Béarlad. Este
cunoscutd si sub denumirea de "Dumbrava
Balteni", intinzandu-se pe o suprafata de 18.8
ha. Aria protejata se afla la o altitudine de 105
m si este inconjurata de dealuri. Conserva salba
moale pitica, voiniceriu pitic, element relictar,
aflat in doar cateva statiuni din tara noastra.
Dintre speciile rare se pot mentiona:laleaua
pestrita - specie monument al naturii, ghioceii
bogati, laleaua galbena, stanjenelul, velnisul.
Etajul arborilor este reprezentat de: stejar,
frasin, tei argintiu, carpen, stejar brumariu,
artar, plop alb, plop tremurator, iar stratul
arbusiv este alcatuit din: artar tatarasc, darmoz,
calin, paducel, salba moale, lemn -cainesc,
maces. Flora ierboasd este dominatd de
lacramioara, obsiga, toporasi, paius.

Rezervatia naturala Coasta Rupturile
Tanacu

Rezervatia naturala Coasta Rupturile
Tanacu este situata la aproximativ 2 km de
localitatea cu acelasi nume, pe un versant cu
expunere vestica puternic afectat de eroziune si
alunecari.

Avria protejata are o suprafata de 6 ha. In
1957 pe suprafata din cadrul rezervatiei a fost

plantat salcdm pentru stabilizarea terenului,
apoi plantatia a fost defrisata si terenul folosit
ca pasune.

Solul de tip cernoziom de panti, aproape
lutos, ofera conditii de existenta unei flore
bogate, cu numeroase specii rare, sudice si
continentale din care enumeram specii precum:
barbisoara, tufa lemnoasa, ruscuta, ai de stepa,
zambila sdlbatica, stinjenel de stepa,
pintenoaga, sparceta, luntricica, palamida.

Turismul vazut prin ochii unui copil

Neacsu Andreea Claudia-clasa a XIl a G

Nu exagerez deloc atunci cand spun cd la
cei 17 ani ai mei am vazut cam toatd tara, nu ca
as fi vrut eu, excursie cu familia . Daca ar fi sa
analizdm putin situatia, nu ai cum sa fii interesat
de niste picturi sau monumente pe care ti le
descrie taticu sau mamica doar ca sa nu te vada
mai plictisit de atat, ideea e ca ei nici acum nu
s-au prins de interesele adolescentilor de 10 ani

Stiu ca atunci cand am plecat in prima
mea excursie prin tard cu familia m-am rugat de
ei zile bune sa ma lase la bunica, ce sa fac eu
prin munti? Ajunsa la fata locului am prins
carcei la gat de tare ce md suceam 1n stanga si
dreapta si ma miram de priveliste sau de faptul
ca in mijlocul lui iulie eu luam mozol cu zapada
de la tata. Chiar daca incepi de la o varsta
frageda sa vezi lumea, ceva tot te atrage, fie si
magazinele cu suveniruri de la poalele
muntelui.

Turismul are un rol important in viata unui
copil si nu spun asta ca sa scap cu un 10 la un
modul sau nisste felicitari, o spun prieteneste si
chiar din suflet. Sa fii mititel si sd mergi cu
familia nu este chiar un farmec dar cu siguranta
ramai fermecat de ceea ce addposteste tara
noastra.
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Imi permit sa dau cateva exemple din tara
noastrd chiar, castelul Peles, divin, cetatea lui
Stefan cel Mare, om cu cap si mare straeg,
Manastirea Agapia, o minunatie de mandstire
inflorata nu alta sau serpentinele sau salina sau
atatea sau-uri pe care vi le-as putea spune. Ceea
ce n-am sa uit vreodata sunt marcajele alea
simpatice tare cu : “Nu pune mana/ nu atinge”,
alea mi-au distrus toate sperantele copilariei
peste tot unde am fost .

Ideea e ca turismul in tara noastrda e
magnific. Si copil sa fii, 10 sau 15 ani, in 3 zile
in care te plimba ai tdi in locuri “nedescoperite
de tine” nu ai cum sd nu rdamai cu nimic in
minte, poate atunci nu dai importanta ca ba ti-e
foame, ba ti-e somn sau te-ai plictisit dar o sa
fie si ocazii pe care le Tntdmpini sau personae
pe care le auzi spunand de organizarea unei
excursii sau ceva asemanatori intr-un loc in care
tu ai fost .

La o varsta frageda nu ai cum sa admiri
din plin peisajele din imprejurimi asa cum o fac
parintii tai dar o sa inveti de mic copil despre
turism si despre ceea ce inseamna el mai tarziu
completandu-ti singur spatiile lipsa, fara
ajutorul parintilor tai.

Turismul durabil in Romania
prof. Tanasa Alina

Turismul durabil acopera toate formele si
activitatile din industria ospitalitatii, incluzand
turismul conventional de masa, turismul
cultural, turismul de afaceri, turismul rural,
turismul de croaziera, turismul religios si
turismul sportiv, turismul urban. Procesul de
orientare catre durabilitate trebuie sa fie, in mod
normal, coordonat la nivel national de catre
factorii guvernamentali si sustinut de factori
locali, la nivelul comunitatilor.

Durabilitatea, pentru turism la fel ca si
pentru alte industrii, are trei aspecte
independente: economic, social-cultural si de
mediu.  Dezvoltarea  durabila  implica
permanentd, ceea ce inseamnd ca turismul
durabil presupune utilizarea optima a resurselor
(inclusiv a diversitatii biologice), minimizarea
impactului negativ economic, socio-cultural si
ecologic, maximizarea beneficiilor asupra
comunitatilor locale, economiilor nationale si
asupra conservarii naturii. Ca o consecinta

fircasca, durabilitatea se refera si la structurile
manageriale necesare in vederea indeplinirii
acestor deziderate.

Scopul realizarii unui turism durabil
trebuie sa fie subordonat planurilor nationale si
regionale de dezvoltare economica si sociala.
Actiunile pot acoperi scopuri economice
(cresterea  veniturilor,  diversificarea  si
integrarea activitatilor, controlul, potentarea si
zonarea  dezvoltarii),  scopuri  sociale
(ameliorarea saraciei si a inegalitatii distributiei
veniturilor, protectia patrimoniului socio-
cultural indigen, participarea si implicarea
comunitatilor locale) ori scopuri ecologice
(protejarea functiilor ecoturismelor,
conservarca §i  utilizarea  durabila a
biodiversitatii). Unii specialisti prefera sa
vorbeasca despre dezvoltarea durabila a
turismului, mai degraba decat despre un turism
durabil, primul referindu-se la toate aspectele
dezvoltarii, iar al doilea la unele aspecte si
componente ale turismului — cum ar fi
transportul aerian la mare distantd care pot pur
si simplu sa nu fie durabile, in conditiile
tehnologiilor actuale, chiar si cu utilizarea celor
mai bune practici.

Implementarea politicilor si planurilor
turistice reprezinta o responsabilitate atat a
guvernului, cat si a sectorului privat. Sectorul
public raspunde de stabilirea tacticii,
planificarii s cercetarii, realizarea
infrastructurii de baza, dezvoltarca anumitor
atractii turistice, stabilirea si administrarea
normelor de oferire a facilitatilor si serviciilor,
stabilirea masurilor de administrare si
valorificare a teritoriului si de protectie a
mediului Inconjurdtor, stabilirea standardelor
pentru pregatirea si perfectionarea in domeniul
turismului, mentinerea sanatatii si securitatii
publice.

Sectorul privat raspunde de dezvoltarea
serviciilor de cazare, a operatiunilor agentiilor
de turism, de activitatea Tintreprinderilor
comerciale cu specific turistic, §i se bazeaza pe
infrastructura, pe dezvoltarea unor atractii
turistice §i promovarea acestora prin activitati
specifice de marketing.

Angajamentul  politic  Tn  vederea
dezvoltarii turismului Intr-o maniera planificata
si durabila este esential. De asemenea,
organizatiile nonguvernamentale sunt implicate
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din ce In ce mai mult in aspecte legate de
dezvoltarea turismului.

Sunt utilizate diferite tehnici de
implementare. Montajul logic si programarea
proiectelor de dezvoltare si a programelor de
actiune turisticd sunt de asemenea importante.
In turism trebuie s existe organizatii eficiente,
atat sectorul public, cét si In cel privat care sa
asigure protectia mediului Inconjurator si
standardele facilitatilor turistice. Proiectele
specifice turismului trebuie dezvoltate ntr-o
maniera sistematica, aplicindu-se metoda
drumului  critic.  Suportul  financiar  al
proiectelor, atat pentru sectorul public, cat si
pentru cel privat, este o conditie foarte
importanta. Pentru fiecare activitate turistica ar
trebui sa se stabileasca o strategie de finantare.

Dezvoltarea resurselor umane pentru
turism trebuie sd fie o prioritate in vederea
oferirii serviciilor de calitate asteptate de piata
turisticd §i necesitd o abordare sistematica a
proiectarii nevoilor de personal si stabilirea
modalitatilor de instruire necesare pentru a
furniza personal calificat atat in sectorul public,
cat si in cel privat. Daca institutiile nationale si
regionale specializate in pregatirea Tn domeniul
hotelier, cateringului si turismului nu pot
satisface necesitatile locale, atunci trebuie
infiintatd pe plan local ca o institutie
specializata.

De asemenea, este esentiala folosirea
tehnicilor si metodelor marketingului turistic:
stabilirea obiectivelor si strategiilor de
marketing §i realizarea unui  program
promotional. Activitatile de marketing trebuie
sa se desfasoare la nivelul oficiilor de turism
guvernamentale, la oficiul turistic local si in
sectorul turistic privat pentru ca dezvoltarea
unei imagini pozitive a noului sector turistic pe
pietele turistice potentiale este foarte
importanta.

Tehnici de implementare

Implementarea planurilor turistice
presupune eforturi de lunga durata. Modalitatile
de realizare a implementarii sunt:

e aprobarea politicii §i planului turistic, ca
document oficial al dezvoltarii turismului in
regiune;

e structurarea dezvoltarii pe o perioada de
cinci ani — programarea proiectelor de

dezvoltare, si a actiunilor necesare (denumite in
general programe de actiune turisticd);

e organizarea eficientd a sectorului public
si al celui privat si mentinerea unei coordonari
stranse intre sectorul public, privat si
organizatiile nonguvernamentale, acolo unde
acestea sunt implicate;

e adoptarea si  aplicarea legislatiei
corespunzatoare §i a reglementarilor necesare
dezvoltarii  turismului.  Acestea  includ
reglementari cu privire la facilitatile,
standardele si serviciile turistice;

e masurile de protectie a mediului
inconjurator, standardele dezvoltarii (incluse in
general Tn regulamentele cu privire la
valorificarea teritoriului) si proiectarea ghidului
pentru facilitatile turistice;

e stabilirea  circuitelor
obiectivelor si a stationarilor;

e finantarea eficientd si sistematica a
proiectelor turistice individuale;

e finantarea sectorului public, pentru
dezvoltarea atractiilor si infrastructurii turistice.
In unele cazuri, pentru aceasti finantare poate fi
necesara asistenta externa,

e atragerea investitiilor din sectorul privat
pentru dezvoltarea facilitatilor si serviciilor
turistice (prin acordarea unor stimulente
investitionale  pentru  atragerea  acestor
investitii);

e pregdtirea si perfectionarea personalului
angajat In toate activitdtile turistice —
dezvoltarea resurselor umane din turism;

e implicarea comunitatilor locale 1in
dezvoltarea turismului;

e marketingul turistic §i promovarea
eficienta a turismului pentru toatd regiunea si
pentru firmele private;

e conducerea eficienta si sustinuta a
sectorului turistic.

Programarea dezvoltarii

Programarea dezvoltarii este o tehnica
importantd pentru abordarea sistematicd si
coordonarea implementarii. Deseori, ea ia
forma unui program de actiune care include atat
proiectele de dezvoltare, cat si activitatile
necesare conexe.

Programul de actiune in prima etapa a
dezvoltarii, in general pentru primii cinci ani ai
planului, este realizat ca parte a intregului
proces de programare turistica, pentru ca, apoi,

28

turistice, a



periodic, sa fie actualizat si revizuit. Programul
de actiune ar trebui sa includd atat proiectele
sectorului public si privat si infrastructura, cat
si atractiile, facilitatile si serviciile necesare,
astfel incat dezvoltarea sa fie integrata si
coordonata. Alte activitati necesare ar putea fi,
de exemplu, proiectarea si adoptarea anumitor
tipuri de reglementari. Programul poate include
studii speciale sau planificari detaliate pentru o
perioada de cinci ani.

Un program de actiune complet va
descrie fiecare proiect, va indica costurile
estimate ale dezvoltdrii, acolo unde este posibil,
si va desemna factori responsabili pentru
realizarea proiectului.

Zonarea

Zonarea este o tehnicd importanta
pentru implementarea planurilor de folosire a
terenului pentru statiuni, a facilitatilor turistice
in zonele de atractie, pentru turismul urban si
alte tipuri de zone turistice. Reglementarea
zonarii presupune existenfa unor standarde de
dezvoltare cum ar fi densitatea turistica, limita
superioara si inferioara a ocuparii etc. Acestea
pot fi adoptate separat pentru fiecare sector
turistic. Zonarea trebuie efectuatd si pentru
dezvoltarea ariilor din apropierea regiunilor
turistice, asa incat acestea sa fie compatibile cu
dezvoltarea sectorului turistic. Zonarea este
folosita in toate cazurile de utilizare a terenului,
nu numai in turism. Daca existd deja
reglementdri cu privire la zonarea unei anumite
regiuni turistice, acestea pot fi extinse si pentru
celelalte zone turistice.

Legislatia privind protectia mediului
inconjurdtor, dacd nu existd deja, trebuie
adoptatd. Regulile de baza 1n constructii,
inclusiv legea prevenirii si stingerii incendiilor,
trebuie revazute, astfel 1Incat sa existe
certitudinea ca ele respecta standardele.
Administrarea amplasamentelor,
proiectarea arhitecturala si peisagistica

Administrarea amplasamentelor,
proiectarea arhitecturald si peisagistica in zone
turistice, cum sunt statiunile sau regiunile
istorice, trebuie realizate de un comitet sau o
comisie de analiza arhitecturala aleasa in acest
scop. Aceasta organizatie trebuie sa analizeze si
sa aduca modificari, daca este necesar, tuturor
proiectelor de dezvoltare turistica propuse, in
conformitate cu standardele de proiectare

stabilite de comisie. Oricum, procedura de
analiza a proiectului asigurd compatibilitatea
amenajarilor cu resursele naturale i
armonizarea cu mediul inconjurdtor local si
traditiile arhitectonice.

O data cu standardele de calitate ale
facilitatilor si serviciilor turistice, trebuie
elaborate i adoptate si alte reglementari, legate
in special de sanatate, siguranta si salubritate.
Aceste reglementari cuprind condifii de
functionare si proceduri de verificare a
hotelurilor si a altor unitati de cazare, a
restaurantelor, a agentiilor de voiaj si turism si
a ghizilor. Este necesar un sistem de clasificare
a hotelurilor si adoptarea unor masuri de
sigurantd pentru automobile si ambarcatiuni
turistice. Standardele tehnice ale
infrastructurilor si cladirilor ar trebui revizuite
pentru a exista siguranta ca ele fac fata
standardelor n vigoare.

Programarea turistica

Programarea turisticd se bazeazd pe
recomandarile planului de diversificare a
atractiilor turistice si a retelei de transport.
Programele turistice corect proiectate ofera nu
doar o activitate interesantd pentru turisti, ci si
o distributie larga din punct de vedere geografic
s1 demografic a beneficiilor economice.

Dezvoltarea facilitatilor si serviciilor
turistice, cum sunt restaurantele si magazinele
de artizanat de-a lungul traseelor turistice
incurajeaza turistul sa cheltuiasca in timpul
popasurilor.

Programele turistice pot include, alaturi
de traseele traditionale cu autobuzul si taxiul,
plimbari si calarie (sau plimbari cu un alt
animal), plimbari cu barca pe rauri, lacuri,
canale, golfuri, in porturi, trasee feroviare.
Plimbarile pe rauri pot oferi turistilor
oportunitatea de a vizita sate izolate, care altfel
nu sunt accesibile, ceea ce aduce venituri
localnicilor. Tururile aeriene locale cu avionul
sau elicopterul sunt obignuite in unele regiuni,
desi genereaza poluare fonica.

Proiectul de dezvoltare poate fi un
proces complicat, in special proiectele ample,
cum ar fi proiectul de dezvoltare a unei statiuni,
cu multe hoteluri si facilitati. O programare
atentd a dezvoltarii necesita utilizarea metodei
de analiza a drumului critic. Este o tehnica de
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planificare a actiunilor pentru ca acestea sa fie
duse la indeplinire intr-o succesiune rationala si
eficienta si pentru implementarea proiectului
ntr-o maniera coordonata.

Destul de rar, proiectele urmaresc cu
exactitate planurile prestabilite si de aceea pe
parcursul derularii proiectului trebuie facute o
serie de modificari. Oricum, fara un program ce
contine o analizd a drumului critic,
implementarea ar fi mai putin eficientd si nu s-
ar putea realiza verificarea si realizarea
activitatilor intr-0 anumita ordine.

Proiectele comerciale sunt de obicei
preluate de sectorul privat. Proiectele mari, cum
sunt statiunile, necesitd investitii inifiale
substantiale, in special pentru infrastructura, si
pot deveni rentabile doar peste cativa ani.
Asemenea proiecte necesitd si o experienta
manageriald solida. Daca sectorul privat local
este putin dezvoltat si lipsit de experienta
manageriald sau de capital suficient pentru
derularea proiectelor importante, poate fi
constituitd o societate publicd de dezvoltare,
constituitd de catre guvern sau prin asocierea
acestuia cu sectorul privat, pentru a gasi surse
de finantare si pentru angajarea unor manageri
cu experientd. Aceastd societate este
responsabild de realizarea infrastructurii si a
altor componente non comerciale ale
proiectului §i poate continua sd se ocupe de
aceste componente si dupa ce s-a realizat
dezvoltarea statiunii. De obicei, societatea
inchiriazd sectorului privat, in vederea
dezvoltarii, componentele comerciale, iar
veniturile din inchiriere le foloseste pentru a
acoperi costurile de investifie si pentru a
suporta cheltuielile operationale ale statiunii.
Societatea de dezvoltare poate fi constituita
pentru a derula mai multe proiecte turistice
ntro regiune.
Finantarea pentru
planificare turistica

Finantarea planificarii turistice la nivel
local, a planurilor de turism urban si ecoturism
si planificarea atractiilor cu caracter public,
cum sunt parcurile nationale si siturile
arheologice sau istorice, intrd in aria de
responsabilitate a autoritatilor locale si centrale.
Finantarea planurilor de dezvoltare detaliate si
a studiilor de fezabilitate este in mod obisnuit
responsabilitatea sectorului privat. Planificarea

management  si

unei stafiuni mai mari poate fi realizata de stat,
0 companie privatda sau O Societate de
dezvoltare. Chiar daca planificarea e facuta de
sectorul privat, guvernul are responsabilitatea
de a stabili standardele asa cum au fost aprobate
initial, de a revizui planurile si de a le accepta
doar daca indeplinesc standardele aprobate.
Finantarea institutiilor guvernamentale de
turism si de marketing este asiguratd de catre
guvern, dar chiar pot fi suportate, si de catre
agenti economici din turism sau chiar de catre
turisti.
Finantarea dezvoltarii infrastructurii

Principalele componente ale
infrastructurii sunt 1n mod obisnuit finantate de
guvern sau de intreprinderi publice. Oricum,
taxele de folosintd pot recupera cea mai mare
parte din aceasta investifie sau macar costurile
operationale. Aceastd infrastructurd serveste
nevoilor generale de dezvoltare. Tn cadrul unui
program de dezvoltare, finantarea
infrastructurii interioare este realizata de catre
sectorul privat, care preia initiativa dezvoltarii.
Finantarea principalelor puncte de atractie

Parcurile locale, regionale si nationale,

zonele istorice si arheologice, muzeele, centrele
culturale si alte tipuri de atractii sunt in mod
obignuit finantate de guvern, iar prin plata unor
taxe de intrare se acopera o parte din costurile
operationale. Aceste atractii determind turistii
sd viziteze o zona si sa cheltuiascd. Asa cum a
fost explicat anterior, finantarea restaurarii
zonelor istorice poate fi realizatd de catre
sectorul privat, dar cu sprijin din partea
guvernului. Atractiile de tip comercial, cum
sunt parcurile tematice, sunt finantate de
sectorul privat, 1n speranfa ca vor aduce
profituri.
Finantarea hotelurilor si a altor facilitati si
servicii comerciale

Sectorul privat este sursa obignuitd de
finantare pentru modernizarea hotelurilor si a
altor facilitati comerciale, aceasta fiind politica
si tendinta in cele mai multe regiuni turistice.
Guvernul poate fi initiatorul dezvoltarii in
zonele turistice noi, inainte ca investitorii
particulari sa decida sa faca investitii, sau poate
coopera cu investitorii particulari pentru
anumite proiecte.
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In stadiul initial de dezvoltare sunt
necesare investifii mari. Cateva modalitati de
stimulare a investitiilor:

e asigurarea  terenului necesar
dezvoltarii facilitatilor turistice la un pret
moderat sau gratuit. Tn unele regiuni unde
achizitionarea terenului de catre sectorul privat
este dificila, interventia guvernului este
suficientd pentru a stimula investitiile;

e asigurarea gratuitd a infrastructurii
exterioare;

e asigurarea intregii infrastructuri
interioare sau numai a unei parti pentru care
costul poate fi eventual acoperit de taxele de
utilizare sau pretul de inchiriere al hotelului sau
al altor spatii comerciale;

e scutirea totald sau partiala de taxe
vamale la produsele importante utilizate pentru
dezvoltarea initiala si pentru punerea 1In
functiune a facilitatilor turistice. Aceasta
oportunitate este oferitd de catre autoritatea
nationala de turism, nu de autoritatile locale;

e scutirea totald sau partiald a
societatilor de la plata impozitului pe profit
pentru o anumita perioada de timp. Aceasta este
oferitd in mod obisnuit de catre guvernul
national ori regional;

e scutirea totala sau partiald de la plata
taxelor pe proprietatea la nivel local pentru o
anumita perioada de timp;

e acordarea Tmprumuturilor pentru
dezvoltare cu o ratd a dobanzii normald sau mai
scazutd sau garantarea de cdtre guvern a
imprumuturilor facute de institutiile private. Se
poate acorda o perioadd mai mare de gratie
pentru restituirea imprumuturilor;

e acordarea de subventii pentru
dezvoltare pand la un anumit procent din
costurile de investifie sau de subventii pentru
programele de instruire a personalului.
BIBLIOGRAFIE :

Tiberiu Cristian Avramescu-
« Turism,guvernare si dezvoltare durabila »
Editura Universala 2008
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SECTIUNEA ECONOMICA

Comert electronic :
Arteni Laura, clasa a X-a G

1.Notiuni introductive

Comertul electronic poate fi definit ca un demers de cumpdrare sau vanzare prin intermediul
transmiterii de date la distanta. Acest demers este specific politicii expansive a marketingului companiilor
comerciale. Prin intermediul internetului se dezvoltd o relatie de servicii si schimb de marfuri intre
ofertant si viitorul cumparator.

Acesta poate sa cuprindd multe alte activitdfi,cum ar fi: schimburi si negocieri efectuate intre companii,
procese interne ale companiilor pe care acestea le desfasoara ca suport pentru activitatile de
cumparare/aprovizionare,vanzare,angajari,planificare.
2.Categorii de comert:

Exista cinci categorii generale de comert electronic:

e business-to-consumer -companiile vand produse si servicii consumatorilor individuali;

e business-to-business -companiile vand produse si servicii altor companii;

e procese de business-companiile mentin si folosesc informatii pentru a identifica si evalua clientii,
furnizorii si angajatii; in acelasi timp, partajeaza aceste informatii, in mod atent controlat, cu clientii,
furnizorii, angajatii si partenerii de afaceri;

e consumer-to-consumer -participantii de pe o piatd online pot sa vanda/cumpere reciproc bunuri;

¢ Dbusiness-to-government -companiile pot vinde bunuri si servicii agentiilor

guvernamentale.
3.Avantaje:

e ofera oportunitatea de a comercializa produse in intreaga lume, sporind numarul de potentiali
clienti in primul rand prin eliminarea barierelor geografice dintre clienti si comercianti;

e dezvoltarea de noi produse se poate realiza mai usor in concordanta cu cerintele consumatorului;

e reducerea erorilor prin automatizarea proceselor de plata;

e economii la vanzarea produsului;

e operabilitate 24 ore / zi, 7 zile pe saptamana.
4.Dezavantaje:

» imposibilitatea de a realiza cu succes transferuri online a unor produse si servicii

» posibiliatea de non-profit in cazul anumitor produse;

> credibilitate scazuta;

» integrarea greoaie a bazelor de date si a software-ului de procesare a tranzactiilor traditionale cu
software pentru comert electronic.

Tn concluzie, se poate preciza faptul cd acest tip de comert a inceput sd prindd contur pe toate
segmentele societatii, ducdnd astfel la o tendinta tot mai evidenta a companiilor de a folosi aceasta
modalitate de achizitionare.
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Procedura de desemnare a unui reprezentant fiscal
Prof. Diaconu Oana Mariana

Reprezentantul fiscal actioneaza Tn numele persoanei care l-a desemnat, reprezentand
interesele acesteia pe teritoriul unui stat in care desfasoara operatiuni economice specifice obiectului
sau de activitate.

Tn legislatia fiscala din Romania, reprezentantul fiscal este reglementat doar din punctul de
vedere al taxei pe valoarea adaugata. Reprezentantul fiscal nu trebuie confundat cu Timputernicitul
desemnat Tn baza prevederilor art. 18 din Codul de procedura fiscala, aprobat prin O.G. nr. 92/2003.

Persoana impozabila stabilita Tn Uniunea Europeana, dar nu in Romania, care are obligatia
sa se Tnregistreze in scopuri de TVA in Romania, poate, in conditiile stabilite prin normele
metodologice, sa isi indeplineasca aceasta obligatie prin desemnarea unui reprezentant fiscal.
Persoana impozabila nestabilita in Uniunea Europeana care are obligatia sa se inregistreze in scopuri
de TVA in Roménia este obligata, in conditiile stabilite prin normele metodologice, sa se Tnregistreze
prin desemnarea unui reprezentant fiscal.

Procedura de desemnare a unui reprezentant fiscal

Persoana impozabila nestabilita care se inregistreaza in Romania prin reprezentant fiscal,
desemneaza reprezentantul fiscal printr-o cerere depusa la organul fiscal competent la care
reprezentantul propus este nregistrat in scopuri de TVA. Tnregistrarea in scopuri de TVA prin
reprezentant fiscal poate fi solicitata de 0 persoana impozabila nestabilita iTn Romania daca este
obligata sa se inregistreze in Romania in scopuri de TVA sau poate opta sa se inregistreze.

Cererea trebuie insotita de:

-declaratia de incepere a activitatii, care cuprinde: data si natura activitatii pe care o0 va
desfasura in Romania

-copie de pe actul de constituire in strainatate a persoanei impozabile nestabilite Tn Romania;

-acceptul scris al persoanei propuse ca reprezentant fiscal, prin care aceasta se angajeaza sa
indeplineasca obligatiile ce 1i revin conform legii si in care aceasta trebuie sa precizeze natura
operatiunilor;

-contractul incheiat intre persoana nestabilita in Romania si reprezentantul fiscal propus, din
care sa rezulte Tntinderea mandatului acordat reprezentantului.

Nu se admite decat un singur reprezentant fiscal pentru ansamblul operatiunilor desfasurate
in Romania de persoana impozabila nestabilita Tn Roménia. Organul fiscal competent verifica
indeplinirea conditiilor prevazute si in termen de cel mult 30 de zile de la data primirii cererii,
comunica decizia luata atat persoanei impozabile nestabilite Tn Romania, cat si persoanei propuse ca
reprezentant fiscal; concomitent cu transmiterea deciziei de aprobare se indica si codul de Tnregistrare
n scopuri de TVA atribuit.

Reprezentantul fiscal, dupa ce a fost acceptat de organul fiscal competent, este angajat, din
punctul de vedere al drepturilor si obligatiilor privind taxa pe valoarea adaugata, pentru toate
operatiunile pentru care a fost mandatat, efectuate in Roméania de persoana impozabila nestabilita Tn
Romania, atat timp cat dureaza mandatul sau.

In situatia Tn care mandatul reprezentantului fiscal inceteazi, dar continui activitatea
economica a persoanei impozabile nestabilite Tn Roméania pentru care aceasta trebuie sa fie
inregistrata in scopuri de TVA, aceasta este obligata fie sa prelungeasca mandatul reprezentantului
fiscal, fie sa mandateze alt reprezentant fiscal, fie sa se inregistreze direct fara reprezentant fiscal in
situatia Tn care este 0 persoana impozabila stabilita in Uniunea Europeana.

Reprezentantul fiscal trebuie sa anunte in scris organul fiscal competent cu privire la faptul
ca mandatul sau a Tncetat si sa precizeze ultimul decont de taxa pe valoarea adaugata pe care 1l depune
n aceasta calitate.

BIBLIOGRAFIE:

1. http://contabilul.manager.ro/a/17799/mfp-procedura-de-desemnare-a-unui-reprezentant-fiscal
2. http://blogulspecialistului.manager.ro/a/special/contabilitate-si-fiscalitate/932/despre-reprezentantul-fiscal
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INFIINTAREA FIRMEI DE EXERCITIU

Prof. Pracsiu Daniela

1. Conceptul de firma de exercitiu
Firma de exercitiu este un concept didactic bazat pe invatarea prin practica. Este o simulare a
unei firme reale, care poate fi realizatd prin implicarea directa a unui profesor coordonator. O firma
de exercitiu este o firma simulata, care oglindeste operatiunile specifice afacerilor reale, in ramura
aleasa. Este un concept didactic, o imitatie a unei situatii profesionale reale, cu obiective educationale.
Competentele generale care pot fi dezvoltate prin activitatea in cadrul firmei de exercitiu, alaturi
de competentele tehnice specializate specifice modulelor de pregatire, dau posibilitatea elevilor ca la
finalul unei secvente de pregatire practica realizatd cu profesorul de specialitate si/sau cu maistrul
instructor sa:
e organizeze si sa conduca activitati in cadrul companiilor din domeniul serviciilor;
fundamenteze strategii;
elaboreze oferta de produse si servicii a companiei;
tind evidenta contabila a companiei;
efectueze analiza eficientei economico-financiare a companiei.
Caracteristicile firmei de exercitiu sunt:
> este un laborator pentru pregatirea teoretica si practica economica;
> 1si desfasoara activitatea ca o firma reala, dar cu bani si marfuri virtuale, In conformitate cu
practica si legile specifice economiei nationale;
» formeaza cunostinte despre locul de munca, sub conducerea metodologica a profesorului;
> ofera posibilitatea de a implica 1n procesul de Invatare experti din sfera practica;
> deciziile gresite, care in realitate ar crea probleme serioase, nu au astfel de urmari in cazul
unei firme de exercitiu, dar ofera situatii de invatare.
Parteneri pe piata firmelor de exercitiu sunt:
e ROCT- CENTRALA RETELEI FIRMELOR DE EXERCITIU/ INTREPRINDERILOR
SIMULATE DIN ROMANIA
e SCOALA
e FIRMA PARTENERA
e ALTE FIRME DE EXERCITIU DIN TARA SI DIN STRAINATATE
Scoala ofera:
- 0 activitate de predare cu o ridicata relevanta a pietei muncii, prin imitarea practicilor pietei
muncii in interiorul scolii;
- oportunitatea de a parcurge etapele de activitate specifice unei firme reale, fard participarea
unor firme reale (un mediu protejat)
- o modalitate centrata pe elev, de studiu i de munca;
- imbunatatirea cunostintelor de limba straina;
- acumularea de experientd in lucrul cu noi tehnologii (tehnologia informatiei si comunicatiei);
- executia de sarcini intr-0 mare varietate de posturi;
- 0 mai puternicd constientizare a practicilor sociale, de afaceri si comerciale in propria tara si
in tarile straine.
Firma partenera ofera sfaturi si consultatii cu specialisti din domeniul activitatii practice, modele
de documente, cataloage, strategii de reclama si materiale publicitare, modele de calculatie pentru
salarii, preturi, personal necesar ca numar si calificare, organizarea locului de munca, o idee asupra
proceselor productive s.a.
Locul de desfasurare a activitatii firmei de exercitiu este un cabinet dotat cu mobilier
corespunzdtor, cu echipamente necesare invditarii, pentru efectuarea de operatii economice §i
comerciale care sa simuleze activitatea unei firme din sfera economica reald.
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Recomandari:

~
\ eSuprafata de aproximativ 50 m?
NeceSrul de
spatiu Y,
| eBirouri si scaune in numar corespunzator N

eCel putin un dulap de birou, cu rafturi

\ *Masa de sedinte pentru cel putin 10 persoane

Amenajare . . . e
eMdsuta sau raft pentru imprimanta, fax, telefon .

\ .
ePanou cu ace
eFlipchart
Dotare

" | eTabla de scris
materiala j

eServer de retea pentru informatica )

\ ecel putin 5 locuri pentru o statie de lucru pentru informatica
Dotare escanner

tehnicd *2-3 imprimante, xerox, fax, telefon Y,

N ,

\ edosare, mape, pixuri, markere, postit-uri
VECLEIEGE| ecapsatoare, perforatoare, foarfeci, aparate de capsat

birou Y,

Fig. nr. 1.1. Resurse materiale necesare in firma de exercitiu

Competente cheie vizate sunt:
abilitati antreprenoriale
deprinderi de lucru in echipa
capacitate de conducere
autonomie de lucru
luarea de decizii s1 asumarea raspunderii
culegerea si prelucrarea independenta a informatiilor
gandirea creativa
aplicarea in practica a cunostintelor teoretice
rezolvare de situatii problema
perseverenta
e organizarea locului de munca.
Scopul si sarcinile educative ale firmei de exercitiu se realizeaza prin:
simularea proceselor de lucru dintr-o intreprindere ;
realizarea unei legaturi nemijlocite intre teorie si practica ;
aplicarea In practica a cunostintelor de la diverse discipline si module de studiu;
cooperarea intre elevi;
actionarea in situatii neobisnuite;
e se lucreaza intr-un centru antreprenorial - care este un simulator de birou modern.
Avantaje ale desfasurarii activitatii didactice sub forma Firmei de exercitiu sunt:
> activitatea se desfasoara pe echipe;
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> procesul muncii este mai important decat rezultatul final;
> procesul de Invatamant este mai structurat;
> elevii trebuie sa isi asume o responsabilitate mai mare;
> in firma de exercitiu participarea fiecdrui elev trebuie sd fie egala, adica
volumul de munca trebuie sa fie acelasi.
2. Alegerea formei juridice pentru o firma de exercitiu
Pentru a identifica influenta dimensiunii intreprinderii asupra organizarii structurale, trebuie sa se
identifice principalele categorii de intreprinderi.
Agentii economici sunt persoane sau grupuri de persoane fizice sau juridice care 1n calitate de
participanti la viata economica, indeplinesc rolul si au comportamente economice.

In functie de forma de proprietate asupra capitalului social si al patrimoniului, unitdtile
patrimoniale pot fi:

- intreprinderea proprietate publica sunt regiile autonome sau companiile nationale si
sunt organizate in ramurile strategice ale economiei nationale (industria de armament, industria
energeticd, exploatarea minelor si a gazelor naturale, posta si transport feroviar) sau alte domenii sau
ramuri stabilite de guvern. In cadrul R.A. statul detine totalitatea capitalului. Fiecare regie autonoma
reprezinta o persoana juridica si functioneaza pe baza de gestiune economica si autonomie financiara,
iar in acest scop este proprietatea bunurilor din patrimoniul sau.

- intreprinderea proprietate din sectorul particular care poate fi:

< Intreprindere individuali aflati in proprietatea unei singure persoane sau a unei
familii care asigura concomitent capitalul, munca si conducerea activitatii. Patrimoniul acestui tip de
intreprindere apartine unei singure persoane sau se afld in coproprietatea membrilor; pot utiliza unul
sau mai multi salariati.

¢ Societati comerciale

- intreprinderi in proprietate de grup cooperatist- cand initiativa credrii patrimoniului apartine
unei persoane asociate Tntr-o cooperativa;

- intreprinderi mixte- formate din unirea capitalului public cu cel privat.

Dupa modul de asociere societdtile comerciale pot fi:

o Societatile de persoane - societatile in care persoanele joaca rolul principal in constituirea
si conducerea lor. Ele se clasifica in:

» Societati in nume colectiv (SNC) — formate din doi sau mai multi asociati (persoane fizice)
— care isi aduc aportul sub forma de parti sociale, netransmisibile altor persoane. Ei raspund nelimitat
pentru obligatiile societatii.

» Societiti in comandita simpla (SCS) — formate din doua categorii de asociati: comanditati —
ce raspund nelimitat pentru obligatiile societatii si comanditari- ce raspund numai Tn limita aportului
adus, neavand dreptul de a participa la conducerea (administrarea) societatii.

e Societatile de capital — societatile in care elementul esential 1l constituie capitalul, persoana
fiind anonima. Ele se clasifica in:

> Societiti in comandita pe actiuni (SCA) — societati al caror capital este impartit pe actiuni
(hartii de valoare egala transmisibile prin vanzare — cumparare, ce confera posesorului lor, dreptul de
proprietate asupra unei parti din intreprindere si dreptul de a obtine la sfarsitul fiecarui an, venituri
sub forma de dividende). Cele doud categorii de asociati sunt: comanditatii, ce raspund nelimitat
pentru obligatiile societatii i comanditarii, care sunt obligati numai la plata actiunilor pe care le
poseda.

> Societati pe actiuni (SA) — societati al caror capital este Tmpartit pe actiuni, iar actionarii
raspund in limita actiunilor pe care le poseda.

e Societiti mixte- Societatea cu raspundere limitata (SRL) — ce imbina trasaturile societatilor
de persoane, cu ale societatilor de capital. Capitalul acestor societdti este format din parti sociale
netransmisibile altor persoane, iar raspunderea asociatilor este limitata in functie de partile sociale pe
care le detin.
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Tabel nr. 1.

Caracteristicilor societatilor comerciale

Forma Act constitutiv Capital Nr. Partile Raspunderea
juridica social asociati de asociatilor
minim capital
SNC Contract de Nueste | Minim 2 Parti Asociatii raspund
societate precizat sociale nelimitat
SCS Contract de Nueste | Minim 2 Parti Comanditatii
societate precizat sociale raspund nelimitat
Comanditarii
raspund limitat
SCA Contract de 25.000 Minim5 | Actiuni Comanditatii
societate + Statut | euro sau raspund nelimitat
90.000 lei Comanditarii
raspund limitat
SA Contract de 25.000 Minim 2 | Actiuni | Actionarii raspund
societate+ Statut | euro sau limitat
90.000 lei
SRL Contract de 200 lei Minim 1 Parti Asociatii raspund
societate+ Statut. Maxim sociale limitat
Doar Statut cand 50
are 1 asociat.

3. Procedura de inregistrare a firmei de exercitiu la ROCT

Pasii ce trebuie urmati pentru inregistrarea unei firme de exercitiu sunt :
1. Rezervarea denumirii firmei de exercitiu
Inainte de alegerea unei denumiri este indicat sa consultati sectiunea Reteaua FE pentru a verifica
disponibilitatea denumirii firmei de exercitiu. Denumirea unei firme de exercitiu poate contine
cuvinte sau expresii ce se regasesc in denumirea unei alte firme de exercitiu, dar nu poate fi identica.
Urmeaza completarea documentului Cerere de rezervare denumire, in care se inscriu 3 denumiri
in ordinea preferintelor. Reprezentantii firmei de exercitiu ce urmeaza a fi infiintatd vor trimite
documentul completat, prin email, la adresa rezervare.denumire arond roct.ro.
2. inregistrarea firmei de exercitiu pe platforma roct.ro
Utilizarea platformei roct.ro necesita crearea unui cont pentru noua firma de exercitiu, cont ce va fi
folosit ulterior pentru inregistrarea tranzactiilor, comunicarea cu celelalte firme, descarcarea
documentelor necesare in colaborarea cu celelalte firme si alte activitati specifice.
Pasii pentru Inregistrarea firmei pe roct.ro sunt urmatorii:
o Reprezentantii firmei de exercitiu acceseaza in browser adresa www.roct.ro
« In partea superioari a paginii se apasi link-ul “Cont nou”.
« In noua pagini afisati se bifeaza optiunea “Firmii de exercitiu”. Este afisat formularul de
nregistrare
« In pagina formularului de inregistrare se completeaza campurile astfel:
o Denumirea: denumirea unici a firmei precedata de FE pentru firme de exercitiu sau
IS pentru intreprinderi simulate si urmata de abrevierea formei de organizare (SRL sau SA)
o  Email: email-ul oficial al firmei de exercitiu (reprezinta si numele de utilizator pentru
autentificare pe site)
o Parola: parola pentru autentificare pe site
o  Repeta parola: confirmarea parolei
o  CAEN: codul si denumirea obiectului (obiectelor) de activitate
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Judet: judetul in care este localizata unitatea de invagamant
Oras: orasul 1n care este localizata unitatea de Invatamant
Scoala: unitatea de Invatdmant. Adresa unitatii de invatamant se completeaza automat.
Telefon: telefonul unitatii de invagamant
Fax: faxul unitatii de invatamant
Website: site-ul firmei de exercitiu
Capital social: capitalul social de pornire
Parti sociale/actiuni: numarul de parti sociale/actiuni
Profesor coordonator: profesorul coordonator al firmei de exercitiu
Email: email-ul profesorului coordonator
Telefon: telefonul profesorului coordonator
Asociat si administrator: administratorul firmei
o Asociat: asociatul/asociatii firmei

e Dupa completarea datelor in formular utilizatorul apasa butonul “Adauga firma”.

In acest moment datele din formularul de inregistrare sunt transmise citre centrala ROCT, firma
fiind Inregistrata in sistem cu starea “Inactiva”.
3. Completarea documentelor necesare pentru validarea firmei

0O 0O 0O O 0o 0O o O o0 O o o

Pentru ca noua firma de exercitiu sa devina activa atat pe platforma roct.ro cat si in programul Firma
de exercitiu, este necesara completarea documentelor de mai jos, verificarea acestora impreuna cu
profesorul coordonator si transmiterea lor, scanate si prin email, la adresa firma.de.exercitiu arond
roct.ro. Formularele pot fi descarcate din sectiunile Firme de exercitiu — Documente si respectiv
Intreprinderi simulate — Documente.

o Cerere rezervare denumire

e Formular de inregistrare in baza de date FE

« Act constitutiv FE

o Cerere de eliberare a cazierului fiscal FE

e Cerere autorizare a functionarii FE

« Contract de inchiriere FE

o Declaratie privind autorizarea functionarii FE

o Declaratie FE

e Formular pentru deschidere de cont FE

e Specimen de semnaturi FE
4. Validarea si activarea firmei in retea

Pe baza documentelor transmise de catre firma de exercitiu, ROCT valideaza firma in retea. Din
acest moment firma Incepe sd functioneze , avand posibilitatea sa realizeze tranzactii virtuale si sa
participe la targuri nationale §i internationale desfagurate in Romania sau in alte tari.

ROCT va transmite scanat, prin email certificatul de inregistrare al firmei de exercitiu.

4. Propunere de activitati practice

Activitatea practica nr. 1

1. Scop: identificarea ideii de afaceri (alegerea obiectului de activitate)
2. Denumirea activitatii: Ideea de afaceri a firmei de exercitiu
3. Mod de lucru: in cadrul firmei de exercitiu se constituie 3 grupe formate din
cate 5 elevi
4. Resurse:
umane: profesor coordonator, elevi
calculator, imprimanta, videoproiector, caiet de practica
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materiale:
de timp:

50 minute

5. Descrierea activitatii
(sarcini de lucru):

identificati cate 5 idei de afaceri din domeniul alocat grupei
(comert, turism si alimentatie, alte servicii decat turism)
alegeti ideea de afaceri, argumentati decizia de selectie si
incadrati-o in Clasificarea Activititilor din Economia
Nationala (cod CAEN) (Model 1)

prezentati decizia fiecarei grupe

alegeti prin vot deschis sau secret o idee de afaceri din cele 3
propuse si argumentate (Model 2)

6. Rezultate asteptate:

alegerea obiectului de activitate si incadrarea acestuia in
Clasificarea Activitatilor din Economia Nationala (cod

CAEN)

7. Instrumente de evaluare

Fisa de evaluare (Model 3)

Model 1

Grupanr.....

Fisa de analiza colectiva

Numele si prenumele membrilor grupei

Denumirea activitatii:

Domeniul selectat:

Nr. crt.

Ideea de afaceri

Argumente

Selectie obiect de activitate

Varianta

Obiect de activitate

Nr. voturi

1
2.
3.
4
5

Varianta
finala

Model 2.

Fisa de selectie

Grupa

Ideea de afaceri

Argumente

Nr. voturi

1

2

3
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Obiectul de activitate al F.E. Cod CAEN

Model 3

Fisa de evaluare

FE oo

Grupanr. ...,

Numele si prenumele elevilor
Nr. Criterii de evaluare Punctaj Punctaj Observatii
crt. maxim acordat

1. Tncadrarea in timp in realizarea 20
sarcinilor
Rezolvarea sarcinilor de lucru 20
Prezentarea deciziei cu argumente 25
Corectitudinea datelor/ 35
informatiilor prezentate
Total 100
Data Profesor coordonator (EFE)

Activitatea practica nr. 2

1. Scop:

alegerea denumirii firmei de exercitiu si a siglei

2. Denumirea activitatii:

Denumirea firmei de exercitiu

3. Mod de lucru:

in cadrul firmei de exercitiu se constituie 3 grupe formate din
cate 5 elevi

4. Resurse:

umane: profesor coordonator, elevi

materiale: calculator, imprimanti, videoproiector, flipchard, foi, markere,
caiet de practica

de timp: 50 minute

5. Descrierea activitatii
(sarcini de lucru):

stabiliti cate 3 denumiri de FE pentru obiectul de activitate
ales, completati fisa de analiza si alegeti in cadrul grupei o
singura denumire de FE (Model 1.)

realizati o sigla

prezentati decizia fiecirei grupe si argumentati

alegeti prin vot deschis sau secret 0 denumire de FE si a siglei
si completati fisa de selectie (Model 2.)

6. Rezultate asteptate:

alegerea denumirii FE

7. Instrumente de evaluare

Fisa de evaluare (Model 3)
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Model 2.1.

Grupanr..........

Fisa de analiza colectiva

Numele si prenumele membrilor grupei

Denumirea activitatii:

Nr. crt.

Denumire firma de exercitiu

Argumente

Selectie denumire

Varianta

Denumire firma de exercitiu

Nr. voturi

1.

2.

3.

Varianta
finala

Sigla

Model 2.2.

Fisa de selectie

Grupa

Denumire FE

Argumente

Nr. voturi

1

2

3

Denumirea
Sigla firmei

finala a F.E.
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Model 3
Fisa de evaluare

FE .o

Grupanr. ...

Numele si prenumele elevilor
Nr. Criterii de evaluare Punctaj Punctaj Observatii
crt. maxim acordat

1. Incadrarea in timp in realizarea 20
sarcinilor
Rezolvarea sarcinilor de lucru 20
Prezentarea deciziei cu argumente 25
Corectitudinea datelor/ 35
informatiilor prezentate
Total 100
Data Profesor coordonator (EFE)

Activitatea practica nr. 3

1. Scop: alegerea formei juridice a firmei de exercitiu

2. Denumirea activitatii: Forma juridica a firmei de exercitiu

3. Mod de lucru: in cadrul firmei de exercitiu se constituie 3 grupe formate din
cate 5 elevi

4. Resurse:

umane: profesor coordonator, elevi

materiale: calculator, imprimanti, videoproiector, flipchard, markere,
post-it-uri colorate

de timp: 50 minute

5. Descrierea activitatii | analizati piata virtuala a FE pe ROCT

(sarcini de lucru): alegeti in cadrul grupei o singura forma juridica de firma si

prezentati avantajele acesteia in comparatie cu celelalte
forme juridice

prezentati decizia fiecarei grupe

alegeti prin vot deschis sau secret forma juridica a FE (Fisa
de selectie- Model 1)

intocmiti procesul-verbal al intalnirii

6. Rezultate asteptate: alegerea formei juridice a FE

7. Instrumente de evaluare: | Fisa de evaluare (Model 2)
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Model 1

Fisa de selectie

Grupa Forma juridica a FE Avantaje Nr. voturi
1

2

3

Forma juridica finala a F.E.

Model 2
Fisa de evaluare
Nr. Criterii de evaluare Punctaj Punctaj obtinut
crt. maxim Grupal | Grupa2 | Grupa3
1. Incadrarea in timp in realizarea 20
sarcinilor
Rezolvarea sarcinilor de lucru 20
Prezentarea deciziei cu 25
argumente
4. Corectitudinea datelor/ 35
informatiilor prezentate
Total 100

Profesor coordonator (EFE)

Activitatea practica nr. 4

1. Scop:

inregistrarea firmei de exercitiu la ROCT

2. Denumirea activitatii:

Procesul de inregistrare al firmei de exercitiu la ROCT

3. Mod de lucru:

Individual, pe grupe

4. Resurse:
umane:
materiale:
de timp:

profesor coordonator, elevi
calculator, imprimanta, videoproiector
100 minute

5. Descrierea activitatii
(sarcini de lucru):

analizati baza de date de pe ROCT

identificati etapele de constituire

identificati documentele care trebuie completate

intocmiti si trimiteti documentele la ROCT in format electronic
(Model 2)

arhivati documentele

6. Rezultate asteptate:

inregistrarea FE la ROCT
obtinerea certificatului de inregistrare

7. Instrumente de

evaluare:

Fisa de evaluare (Model 1)
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Model 1
Fisa de evaluare

FE i
Nr. Criterii de evaluare Punctaj maxim | Punctaj Observatii
crt. obtinut
1. Incadrarea in timp in realizarea 20
sarcinilor
Completarea corectd a documentelor 35
Corectitudinea datelor/ informatiilor 20
Respectarea circuitului documentelor 25
TOTAL 100

Profesor coordonator (EFE)

Bibliografie:
*** Ghidul firmei de exercitiu: cea mai buna practica, Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresti,
2012
*** Din scoala in viata prin firma de exercitiu, Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresti, 2005
Doinita, Zafiu;Andrei, Puia; Ghidul firelor de exercitiu, S.C. OFFSET GRAFIC S.R.L., Briila,
2002
OMECT 5 109{25.05.2008 privind infiintarea CENTRALA REl:ELEI FIRMELOR DE
EXERCITIU/ INTREPRINDERILOR SIMULATE DIN ROMANIA

Surse on-line:
http://www.roct.ro
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Studiul de piata privind identificarea nevoii de cumparare
a produselor cosmetice in randul adolescentilor

Andreea Bojoaga, clasa a XI-a C

Prezentarea general a F.E. E_SSENSE S.R.L.

F.E. E_SSENSE S.R.L. si-a inceput activitatea relativ recent, fiind infiintata la inceputul anului
2016. Vanzarile directe permit clientilor sa beneficieze de sfaturile si entuziasmul unor oameni pe
care 1i cunosc si in care au incredere.

F.E. E SSENSE S.R.L. “vinde beneficiul si nu produsul”.

Motto: See the difference

Sigla: este reprezentata de un un chip de femeie si o denumirea firmei care exprima prin culorile
utilizate gama variatd de cosmetice folositd de firma noastra. Cu aceasta sigld dorim sa scoatem n
evidentd frumusetea pe care o ofera produsele noastre.

&
- 8
& Qo= Nes

Domeniul de activitate al firmei este comertul cu ridicata al produselor cosmetice si de parfumerie.

Datele de identificare sunt:

* Numele firmei: E_SSENSE

* Forma juridica: S.R.L.

* Motto:,, See the difference’’

 Obiect de activitate:

* 4645-Comertul cu ridicata al produselor cosmetice si de parfumerie.

+ C.ILFRO1110015001

* Nr. Registrul Comertului: J37/102/10.02.2016

« Seria nr. certificat: A-FE 16015001

« IBAN RO37 ROCT 1110231210015001

» Date de contact: Scoala : Colegiul Economic ,,Anghel Rugina” Vaslui, Vaslui, str. Traian,
nr. 1, Telefon/Fax: 0335/881111

+ Email: fe.essense@gmail.com
Capitalul social este de 20000 lei si va fi divizat in 2 buc. parti sociale cu valoarea nominala de 10000
lei/buc.

Domeniul de activitate al firmei este comertul cu ridicata al produselor cosmetice si de

parfumerie.
MISIUNEA F.E. E_SSENSE S.R.L. VASLUI
F.E. E_SSENSE S.R.L urmareste sa ajunga un nume important in domeniul infrumusetérii care sa le
satisfaca cerintele tuturor clientilor, acesta fiind principalul nostru scop. Dorim sa le oferim cele mai
bune produse si sd putem imbundtati orice cu ajutorul observatiilor si sesizarilor clientilor. F.E.
E_SSENSE S.R.L vinde INCREDERE!
VIZIUNEA F.E. E_SSENSE S.R.L VASLUI
F.E. E_SSENSE S.R.L. este de parere ca orice persoana doreste sa arate cat mai bine si sa atraga
privirile altora, asa ca viziunea noastra este sa avem un nume important in domeniu infrumusetarii si
fiecare persoana sa fie din ce in ce mai atrasa de produsele noastre. Principul de baza al firmei noastre
este ,,Un client multumit aduce E_ SSENSE mai aproape de succes.”
Studiul de piata F.E E_SENSSE S.R.L

45


mailto:fe.essense@yahoo.com

Scop:

identificarea nevoii de cumparare a produselor cosmetice in randul adolescentilor

Esantionul a fost format din 22 persoane cu varste cuprinse intrel6 si peste 20 ani
In urma prelucrarii rezultatelor s-au identificat urmatoarele raspunsuri:
1. Cét ati fi dispus sa investiti lunar in produsele pentru ingrijirea corpului ?

- 100 lei - 0 (0%)

. 150 lei - 4 (18%)
- 300 lei - 13 (59%)
. 501ei - 5 (23%)

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

ma) 100 lei

mb) 150 lei
Oc) 300 lei

od) 50 lei

1

Fig. nr. 1 Cat ati fi dispus sa investiti lunar in produsele pentru ingrijirea corpului ?

2. Cat de des folositi o crema pentru fata ?

zilnic - 11 (50%)

de 2 ori pe saptamana - 2 (9%)
1 data la 2 zile - 0 (0%)

uneori — 3 (14%)

niciodata - 6 (27%)

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

@ a) zilnic

mb)de 2 on pe zi
Oc) 1 data la 2 zile

Od) uneori

M &) niciodata

1

Fig. nr.2 Cat de des folositi o crema pentru fata ?

3. Cat credeti ca va imbunatateste aspectul fetei , fondul de ten ?

* 90% - 0 (0%)

« 70% - 2 (9%)

« 50% - 8 (36%)

» nu cred ca imbunatataste / nu folosesc -12 (55%)
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60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

=a) 90%
mb) 7T0%
Oc) 50%

O d) nu cred ca imbunatateste /nu
folosesc

1

Fig. nr.3 Cat credeti ca va imbunatateste aspectul fetei , fondul de ten ?

4. Folositi aceleasi produse sau le diversificati la un anumit interval de timp ?

folosesc aceleasi produse - 2 (9%)
depinde de calitate - 12 (55%)
cateodata - 3 (14%)

schimb produsele periodic - 5 ( 22%)

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

1

ma) folosesc acceleasi produse
® b) depinde de calitate

O c) cateodata

O d) schimb produsele periodic

Fig. nr. 4 Cat de des diversificati produsele cosmetice?
5. Dupa parerea dumneavoastra creionul/tusul de ochi are efect negativ asupra vederii ?

da - 6 (27%)
nu - 3 (14%)
depinde cum 1l aplici - 13 (59%)

T0%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

1

ma) da
m b) nu
O c) depinde cum il aplici

Fig. nr.5 Ce efect are creionul/tusul asupra ochiului?
6. Ce parere aveti despre crema antiimbatranire ?

foare eficienta - 2 (9%)

nu are efect - 6 (27% )

acceptabila - 0 (0%)

nu folosesc/nu am nici o parere - 14 (64%)
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T0%

B0%
@ a) foarte eficienta
50%
A40% | b) nu are efect
30% Oc) acceptabila
20% O d) nu folosesc/nu am nici o
parere

10%

0%

1

Fig. nr. 6 Ce efect are crema antiimbatranire?
7. Cat de des folositi rujul ?
» o data pe zi - 6 (27%)
» de2oripezi-2(9%)
 ocazional - 7 (32%)
+ tot timpul -1 (5%)
* niciodata - 6 (27%)

35%

30%

25%

ma) o data pe =i
mb) de 2 ori pe zi
Oc) oca=zional
O d) tot timpul
M =) niciodata

20%

15%

10%
0%

Fig. nr. 7 Cat de des folositi rujul?
8. Cat ati fi dispus sa platitti pentru un produs cosmetic de la E_SSENSE ?
a)50 lei - 4 (18%)
b)10 lei - 0 (0%)
c) 70 lei - 3 (14%)
d) mai mult de 70 lei - 3 (14%)
e) nimic - 12 (54%)

1

B0%
50%
AQ% ma) 50 lei
mb) 10 lei
30% Oc) 70 lei
Od) mai mult de 70 lei
20% M e) nimic
10%
0%
1

Fig. nr. 8 Cat ati fi dispus sa platiti pentru un produs cosmetic de la E_SSENSE ?
9. Folositi masca de fata ?
a)da -12 (54%)
b)nu -10 (46%)
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ma) da
| b) nu

1

Fig. nr. 9 Folositi masca de fata ?

10. Ce parere aveti despre calitatea produselor noastre?

foarte buna -11 (50%)
buna -10 (45%)
nesatisfacatoare - 1 (5%)

50%
50%
40%

@ a) foarte buna
30% o b) buna

O c) nesatisfacatoare
20%
10%

0%
B
Fig. nr. 10 Ce parere aveti despre calitatea produselor noastre?
11. Din mediu:

e urban - 9 (41%)
* rural -13 (59%)

T0%

B60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

da) urban
m b) rural

1

12. Sex :

Fig. nr. 11 Mediul de provenienta

feminin - 17 (77%)
masculin - 6 (27%)
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90%

50%

T0%
B0%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

@ a) feminin

® b) masculin

1

13.Varsta :
« 16-18 ani -20 (90%)
« 18-20ani -1 (5%)
» peste 20 ani - 1 (5%)

Fig. nr. 12 Sex

100%

90%
80%
T0%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

ma) 16-18 ani
m b) 18-20 ani
Oc) peste 20 ani

L I

1

Fig. nr. 13 Varsta

Tn urma analizei rezultatelor s-au costatat urmatoarele:
- 100% dintre respondenti utilizeza produse cosmetice, iar 54% dintre acestia nu ar cumpara produse
de la E_SSENSE deoarece nu este firmaa foarte cunoscuta;
- 100% dintre respondenti considera ca produsele cosmetice de la E SSENSE au calitate buna si

foarte buni;

- aplicarea unei politici de marketing agresiva pe piata care sd aiba ca efect atragerea clientilor
potentiali si fidelizarea clientilor actuali.
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TAXA PE VALOAREA ADAUGATA
prof. Alexandru FILIP

Este un impozit indirect care se aplicd asupra vanzarii de bunuri, prestarii de servicii si
executarii de lucrari.

Cota impozabila se aplica asupra pretului/tarifului practicat de catre vanzator/prestator, cu
exceptia pretului de vanzare cu amanuntul (PVA), unde TVA este inclusa in acesta.

Ex1: SC MOBILA SRL produce si comercializeaza mobilier casnic. Costul de productie al
unui fotoliu este de 200 lei, la care societatea practica un adaos comercial (AC) de 30 % =30% x 200
= 60 lei. Astfel, pretul unui fotoliu practicat de producator este de 260 lei, la care se adaugda TVA
20% = 260 x 20% = 52 lei.

Cost de productie (CP) =200 lei
AC =30% = 60 lei
Pret de vinzare = 260 lei
TVA=20% = 52 lei

Total valoare facturd = 312 lei (in ipoteza vanzarii unui singur fotoliu)

Ex2: SC DISTRIGRUP SRL, comerciant cu ridicata, vinde en-gros produse alimentare.
Costul de achizitie (CA) pentru un kilogram de orez pe care il plateste furnizorului este de 3 lei. La
acesta societatea practica un adaos comercial (AC) de 15% = 3 x 15% = 0,45 lei. Astfel, pretul de
vanzare cu ridicata (PVR) al unui kilogram de orez vandut de societate este de 3,45 lei, la care se
adaugda TVA 9% = 0,31 lei

CA = 3 lei/kg

AC =15% = 0,45 lei/kg
Pret de vinzare cu ridicata (PVR) = 3,45 lei/kg
TVA =9% = 0,31 lei/kg

Total valoare facturd = 3,76 lei/kg (in ipoteza vanzarii unui singur kg de orez)

Ex: SC TOP SRL este comerciant cu amanuntul de produse de papetarie. Costul de achizitie
(CA) de la furnizor pentru un stilou este de 5 lei. La acesta, societatea practica un adaos comercial
(AC) de 40% = 5 x 40% =2 lei. Societatea adaugd TVA 20% = 20% x (5+2) = 1,40 lei. Astfel, pretul
de vanzare cu amanuntul (PVA) al unui stilou practicat (si afisat) de societate este de 5+2+1,40 =
8,40 lei.

CA =5 lei
AC = 40% =2 lei
TVA =20% = 1,40 lei
Pret de vanzare cu amanuntul (PVA) = 8,40 lei

OBS: La infiinfarea unei microintreprinderi, asociatii pot opta pentru a functiona ca societate
neplatitoare de TVA. In acest caz, societatea nu va deduce TVA. Astfel, pentru o asemenea societate,
pretul de achizitie in Ex1 este de 312 lei, respectiv de 3,76 lei pentru Ex2. Vom reveni cu exemple.

Cotele

(1) Cota standard se aplica asupra bazei de impozitare pentru operatiunile impozabile care nu sunt
scutite de taxa sau care nu sunt supuse cotelor reduse, iar nivelul acesteia este:

a) 20% incepdnd cu data de 1 ianuarie 2016 si pana la data de 31 decembrie 2016;

(2) Cota redusa de 9% se aplica asupra bazei de impozitare pentru urmdtoarele prestari de servicii
si/sau livrari de bunuri:
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a) livrarea de proteze si accesorii ale acestora;

b) livrarea de produse ortopedice;

¢) livrarea de medicamente de uz uman si veterinar,

d) cazarea in cadrul sectorului hotelier sau al sectoarelor cu functie similarad, inclusiv
inchirierea terenurilor amenajate pentru camping;

e) livrarea urmatoarelor bunuri: alimente, inclusiv bauturi, cu exceptia bauturilor alcoolice,
destinate consumului uman si animal, animale §i pasari vii din specii domestice, seminte, plante §i
ingrediente utilizate in prepararea alimentelor, produse utilizate pentru a completa sau inlocui
alimentele;

f) serviciile de restaurant §i de catering, cu exceptia bauturilor alcoolice, altele decat berea;

g) livrarea apei potabile si a apei pentru irigatii in agricultura;

(3) Cota redusa de 5% se aplica asupra bazei de impozitare pentru urmdatoarele livrari de bunuri gi
prestari de servicii:

a) manuale scolare, carti, ziare §i reviste, cu exceptia celor destinate exclusiv sau in principal
publicitatii;

b) serviciile constand Tn permiterea accesului la castele, muzee, case memoriale, monumente
istorice, monumente de arhitectura si arheologice, gradini zoologice si botanice, targuri, expozitii §i
evenimente culturale, evenimente sportive, cinematografe;

¢) livrarea locuintelor ca parte a politicii sociale, inclusiv a terenului pe care sunt construite
(7) Cota aplicabila pentru importul de bunuri este cota aplicabila pe teritoriul Romaniei pentru
livrarea aceluiasi bun.

Urmatoarele operatiuni de interes general sunt scutite de taxa:

a) spitalizarea, ingrijirile medicale si operatiunile strans legate de acestea, desfasurate de
unitati autorizate pentru astfel de activitati, indiferent de forma de organizare, precum: spitale,
sanatorii, centre de sandtate rurale sau urbane, dispensare, cabinete si laboratoare medicale, centre
de ingrijire medicala si de diagnostic, baze de tratament §i recuperare, statii de salvare si alte unitati
autorizate sa desfasoare astfel de activitati;

b) prestarile de servicii efectuate in cadrul profesiunii lor de catre stomatologi si tehnicieni
dentari, precum i livrarea de proteze dentare efectuata de stomatologi §i de tehnicieni dentari;

c) prestarile de ingrijire si supraveghere efectuate de personal medical §i paramedical,
conform prevederilor legale aplicabile in materie;

d) transportul bolnavilor si al persoanelor accidentate, in vehicule special amenajate in acest
scop, de catre entitati autorizate in acest sens;

e) livrarile de organe, sdnge si lapte, de provenienta umanad,

f) activitatea de invatamant prevazuta in Legea educatiei nationale nr. 1/2011, cu modificarile
si completarile ulterioare, formarea profesionala a adultilor, precum si prestarile de servicii §i
livrarile de bunuri strans legate de aceste activitati, efectuate de institutiile publice sau de alte entitati
autorizate;

g) livrarile de bunuri sau prestarile de servicii realizate de caminele §i cantinele organizate pe
ldnga institutiile publice si entitdtile autorizate prevazute la lit. f), in folosul exclusiv al persoanelor
direct implicate in activitatile scutite conform lit. f);

h) meditatiile acordate in particular de cadre didactice din domeniul invatamantului scolar,
preuniversitar si universitar;

i) prestarile de servicii si/sau livrarile de bunuri strans legate de asistenta si/sau protectia
sociala, efectuate de institutiile publice sau de alte entitati recunoscute ca avand caracter social,
inclusiv cele livrate de caminele de batrani;

p) serviciile publice postale, precum §i livrarea de bunuri aferentd acestora.*

4 Text preluat din https://static.anaf.ro/static/10/Anaf/legislatie/Cod_fiscal_norme_2016.htm, Legea nr. 227/2015 privind Codul

fiscal
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Tipuri de TVA

1) TVA neexigibila = reprezinta TVA care nu se ia in calcul la intocmirea decontului de TVA (nu
este nici deductibila, nici colectatd). Se intalneste cel mai des in urmatoarele situatii:

a) TVA neexigibila inclusa in pretul de vanzare cu amanuntul (PVA) al bunurilor aflate pe
stoc (nevandute inca).
Ex: SC Bumbi SRL comercializeaza cu amanuntul produse nealimentare. La 1 februarie, societatea
se aprovizioneaza de la furnizori cu vopsea lavabila la un cost de achizitie (CA) de 10 lei/l, exclusiv
TVA achitata furnizorului. Societatea practica un adaos comercial (AC) de 30% = 30% x 10 =3 lei/l,
la care adauga TVA 20% = 20% x (10 + 3) = 2,60 lei. Astfel, pretul de vanzare cu amanuntul afigat
pentru un litru de vopsea este de 10+3+2,60 = 15,60 lei.

CA =10 lei/l
AC =30% =3 lei/l
TVA neexigibila = 20% = 2,60 lei/l
Pret de vinzare cu amanuntul (PVA) = 15,60 lei/l

OBS: In momentul vanzarii unui litru de vopsea, TVA neexigibili se transforma in TVA colectati.

OBS: Daca dorim sd aflam care este valoarea TVA in lei inclusa in pretul de vanzare cu amanuntul
al unui produs, atunci folosim formula:

TVA neexigibilic — 22 TVA _ aloare PVA
neeXIgl 11a= 100+C0ta TVA X aloare

EX: Daca un magazin are la vanzare un telefon mobil cu un PVA = 1.200 lei, atunci TVA neexigibila
inclusa in pretul telefonului este:

20
TVA neexigibila = 20 X 1200 =200 lei

b) TVA neexigibila inclusa in documente de vanzare care nu au caracter fiscal - documente
care nu pot fi luate in considerare in momentul calculdrii impozitelor datorate statului.
De exemplu, daca avem un magazin alimentar care ne este aprovizionat zilnic cu paine de catre o
societate de panificatie, pAinea respectiva va fi insotita zilnic de citre un Aviz de insotire a marfii. in
ciuda faptului c@ aratd similar unei facturi, TVA inclusa in acest document este consideratd
neexigibild intrucat Avizul ... nu este considerat un document fiscal. Periodic, furnizorul centralizeaza
avizele Tntr-o factura, in care TVA initial neexigibild devine deductibila.
2) TVA deductibila = reprezintd TVA de achitat catre furnizori, odata cu achizitionarea de bunuri,
marfuri si servicii. TVA deductibild se aplica asupra valorii bunurilor, marfurilor si serviciilor
achizitionate.
Ex: SC ALIMENTARA SRL, care comercializeaza marfuri alimentare cu amanuntul, se
aprovizioneaza cu marfuri la un cost total de achizitie (CA) de 10.000 lei, la care se adaugda TVA
deductibild 9%.

CA =10.000 lei
TVA deductibila = 9% = 900 lei
Total factura =10.900 lei

OBS: Daca SC ALIMENTARA SRL este inregistrata ca neplatitoare de TVA, pentru ea nu exista
deductibilitate a TVA. Astfel, costul de achizitie in acest caz este de 10.900 lei (totalul facturii). La
aceasta valoare, ALIMENTARA SRL va calcula adaosul comercial.
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3) TVA colectata = reprezintda TVA de primit de la cliengi/debitori pentru bunurile, marfurile si
serviciile achizitionate. TVA colectata se aplica asupra valorii bunurilor, marfurilor sau serviciilor
vandute.

Ex: SC DistriGrup SRL, comerciant cu ridicata de marfuri nealimentare, vinde catre un client marfuri
in valoare totala de 15.000 lei (PVR). Factura cuprinde si TVA colectatd de 20% = 20% x 15.000 lei
=3.000 lei.

Pret total de vanzare cu ridicata (PVR) = 15.000 lei
TVA colectata 20% = 3.000 lei
Total factura = 18.000 lei

OBS: Daca vanzatorul este o societate comerciala care practicd comertul cu amanuntul, atunci TVA
colectata este inclusa in valoarea marfurilor vandute la PVA. Astfel, TVA colectata se calculeaza cu
formula:

TVA colectatd = Cota TVA Val PVA
colectatd = —or o X Valoare

Ex: SC ALIMENTARA SRL a avut vanzari cu amanuntul de produse alimentare cu o valoare totala
de 20.000 lei. TVA colectata corespunzatoare se calculeaza (se extrage) cu formula:

9
TVA colectata = 109 x 20.000 = 1651,38 lei

Decontul de TVA

Societdtile platitoare de TVA sunt obligate ca, trimestrial sau lunar (in functie de cifra de
afaceri), sd intocmeasca Decontul de TVA. Acesta este un document electronic in care se completeaza
valoarea TVA deductibild si TVA colectata. Documentul stabileste automat care dintre valori este
mai mare si, in mod corespunzitor, face diferenta intre cele doud valori. Tntotdeauna mai mare -
mai mic!

Din aceasta diferenta rezulta celelalte doua tipuri de TVA.
4) TVA de plata catre bugetul statului = reprezinta diferenta TVA colectatad - TVA deductibila,
atunci cand TVA colectata > TVA deductibila.
5) TVA de recuperat de la bugetul statului = reprezinta diferenta TVA deductibili - TVA colectata,
atunci cand TVA deductibild > TVA colectata.
Ex: SC Alimentara SRL vinde cu amanuntul produse alimentare. La 1 februarie 2016, societatea are
pe stoc marfuri evaluate la PVA in valoare totald de 100.000 lei. In timpul lunii, societatea se
aprovizioneaza cu marfuri la un cost total de achizitie (CA) de 200.000 lei + TVA deductibila 9%.
Tot in timpul lunii, societatea vinde cu amanuntul marfuri in valoare totala de 320.000 lei.

a) Calculati TVA neexigibild aferenta stocului initial de marfuri (1 feb.).

b) Intocmiti decontul de TVA.
a) TVA neexigibila aferenta (inclusa in) valoarea stocului initial de marfuri la PVA:

9
TVA neexigibild = 109 x 100.000 = 8256,88 lei

b) Decontul de TVA
TVA deductibila = 9% x CA total = 9% x 200.000 = 18.000 lei

9
TVA colectata = 109 x 320.000 =26.422,02 lei

=>TVA colectatd > TVA deductibild => TVA de platd = TVA colectata - TVA deductibila
TVA de plata = 26.422,02 - 18.000 = 8.422,02 lei
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Ex: SC Gospodarul SRL vinde cu amanuntul produse nealimentare. La 1 februarie 2016, societatea
are pe stoc marfuri evaluate la PVA in valoare totali de 150.000 lei. In timpul lunii, societatea se
aprovizioneaza cu marfuri la un cost total de achizitie (CA) de 400.000 lei + TVA deductibila 20%.
Tot in timpul lunii, societatea vinde cu amanuntul marfuri in valoare totala de 210.000 lei.

a) Calculati TVA neexigibila aferenta stocului initial de marfuri (1 feb.).

b) Intocmiti decontul de TVA.
a) TVA neexigibila aferenta (inclusa in) valoarea stocului initial de marfuri la PVA:

20
TVA neexigibila = 20 * 150.000 = 25.000 lei

b) Decontul de TVA
TVA deductibild = 20% x CA total = 20% x 400.000 = 80.000 lei

20
TVA colectata = 20 x 210.000 = 35.000 lei

=> TVA deductibila > TVA colectata => TVA de recuperat = TVA deductibila - TVA colectata
TVA de recuperat = 80.000 - 35.000 = 45.000 lei
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PAGINA DE DIVERTISMENT

CURIOS...
Neacsu Andreea, clasa a Xll-a G

V-ati gandit vreodata de la ce pornesc toate dependentele din zilele noastre? Nu spun asta ca sa
fac pe filozoful ca si eu le am pe ale mele, dar stateam si ma gandeam, culmea, chiar eu, care nu am
nimic impotriva, dar totusi ma gandeam: Cum ar fi daca nu?

Daca n-ar mai fuma nimeni? (Eu fumez!) Cum ar fi daca nu s-ar mai bate nimeni? Cum ar fi
daca nu ar mai bea nimeni pana la lesin? Multe curiozitdti, nu? Nu o sa incep cu “pe vremea
bunicii”pentru ca sunt un copil al secolului ’21 si sunt “invatata” cu treburile astea, fumat, baut, batut
etc, dar totusi, sunt putin curioasa de treaba asta, cum ar fi?

Am fost copilul ala (multumesc Lui Dumnezeu) care plangea in poala mamei sa-l1 mai lase cu
copii inca juma’ de ora si nu plodul mofturos care nu-i di ma-sa tableta dintr-o cauza sau boacana.

Nu critic, nu rad sau orice altceva ca apoi sa credeti cd ma cred si ca eu zic, pentru ca i eu sunt
o drogata, o drogata de facebook, instagram, poze, poze cu mesaje sau ce-or mai fi azi.

Si-am scris treaba asta pentru ca sunt curioasad dacd-s singura care “se complicd” cu rutina
zilnica, iarasi a sunat putin ciudat, nu?

Funny story...
Neacsu Andreea Claudia, clasa a XIl a G

Inca din clasa a noua am vrut s fim tari, Dar noi? Cum sa ne lasam la fund?
Nu conta cd suntem mici sau mari. Copii! Hai dupa corpul rotund!
Cand am intrat, cu totii aveam mai multe vise, Eu stiu ca v-ati plictisit,
Fotbalisti, avocati sau modele in reviste. Dar la scoala tot a-ti venit.
De clasa-noua.... Hai c-am trecut cam toti, Fie de v-a-mpins mama sau tata,
Chiar daca vanam note mai ceva ca niste hoti. Acum s-a cam terminat, e gata!
Cu fumatu’-a fost o boala: Si-mi voi aminti mereu...
“Dragilor, nu se fumeaza-n scoala!” C-am fost elev-n-acest liceu!
Rebus 1 1. Care este activitatea de baza a tinerilor din
( Neacsu Andreea Claudia, clasa a XII a G) Zilele noastre?
2. Cel mai usual cont de socializare.
1 D | | | | | 3 Ceasteaptd tinerii sd ia cAnd implinesc 18
> [[11e ani? |
3 P ‘ ‘ ‘ 4. Toate fetele de 13 ani sufera de?
4 E 5. Suntem in secolul in care .............. ein
5 ‘ N floare.
6 D 6. Ilg'aré., praf sau vena, toate sgr}tvp'erl'culoase.
7 E 7. Majoritatea fug de responsabilitati si de
8 N
9 T

9. Care este cauza majoritatilor accidente
rutiere?
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Rebus 2- Elevul modern 1. Hai din pat sa ne trezim,
(Neacsu Andreea, clasa a Xll-a G) Sa ne punem pe-alergat,

gk~ WP

La scoala sa ne grabim
Calapoartie............
2. Mereu cand iesim afara,

Cerem bani pentr-o ..........

3. La scoala mergem lejer

Ca-nvatamla .........

4.Vrem sa fim pe-nalte cote

cimo|—|r

‘ ‘ \ Sine-ntrecemsila ........

5.De cand in scoald am intrat,
Toti profii au incercat,
Sanunelasela.......

ALIMENTATIA TN ROMANIA
Barbascu Razvan, clasa a Xl-a H

Tn Romania pe primul loc este shaormeria

Nu mai stiam ce e nutritia, ce € papetaria

Cred ca ati inteles ironia: mergem toti pe linia,
Care a stricat armonia si a pornit ceremonia.

Mancarea sinatoasa nu Se mai pune pe masa
Totul este intr-un baton sau intr-o carcasa
Insa exista o Intrebare care ma apasa

Oare cuiva Ti pasa?

Ca n ultimi ani a crescut obezitatea ,

Se plang ca au probleme cu glandele sau anxietatea,
Nu se mai pot misca si i ajuta societatea

La asta nu s-au gandit cand se jucau cu sanatatea ?

Pe tine, romanule, te mai rog ceva: Nu mai asocia
Fructele din Romania cu cele din Grecia

Ai in cap doar fluturi

Nu ai observat ca ne trimit numai rebuturi?!

Romanule, iti mai spun un lucru:

Sa nu crezi ca sunt artagos

Vrei sa devii mai aratos, sa nu mai fi un pacatos
Invata sa ai un stil de viatd sanitos!
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REBUS 3- REGENERARE

( Surleac Sorin Alexandru, Ichim lonela Madalina, clasa a XI-a H)
A

B

1 este capacitatea unei persoane de a efectua un lucru mecanic la trecere
dintr-o stare n alta.

2. Sporirea, marirea numarului, volumului unui lucru se numeste .....................

3. Ramura medicinei care elaboreaza normele de aparare a sanatatii oamenilor si formele de
aplicare se numeste..........

4, ,5. Omul trebuie saaiba o .......cceovviiiiiiiiiiiiiiiiii i .(2 cuvinte) deoarece
1i va asigura starea generald de sanatate si longevitatea.

5. O importanta deosebita pentru sanatatea omului, 0 au acele alimente naturale neprelucrate
n vreun fel, de obicei de origine .................. , cunoscute sub denumirea de cruditati.

6. Aminoacizii sunt substantte care formeaza

7. Cum se numesc substantele depozitate sub forrne de gra51m1‘7

8. Alimentele supuse unui proces tehnologic intens 1isi pierd din .................

9. Sunt substante organice din grupa esterilor de acizi grasi si alcoolici, care prin oxidare
produc caldura organismului.
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Sa ne relaxam! - Glume cu si despre elevi

*

-Cate continente sunt? Intreaba profesorul.

-Cinci.

-Numara-mi-le!

-1,2,3,4,5.

*%*

- Profesoara le explica la scoala copiilor:

- SIDA se poate lua in relatia ea-el, ea-ea
sau el-el.

Bula:

- Doamna profesoara, in relatia eu-eu,
exista vreun risc?

**k*k

- Eu nu vorbesc prea mult, zise profesorul
de limba romana catre elevul Ionescu, cand fac
cu degetul asa inseamna ca vii la tabla.

- Nici eu nu vorbesc mult, d-le profesor, eu
cand dau din cap inseamna ca nu vin.

*kkk

-Eu sunt singurul care munceste in clasa
asta, zice profesorul de matematica.

- Dvs. sunteti singurul care primeste
salariu.

E = = >

- Notele tale sunt mizerabile. Ce sa spun

in situatia asta?

- Ce spuneai $i Tnainte.

- $i ce spuneam inainte?

- Tu sa fii sdnatos.

*kkkkk

-Trebuie sa stii, Georgescule, ca
Washington la varsta ta a fost cel mai bun elev
din clasa.

- Da, dar cand Washington a fost de varsta
dvs., d-le profesor, a fost presedintele Statelor
Unite.

*kkkikkkk
La ora de literatura:
- Popescule, spune-mi, te rog, cand s-a
nascut Eminescu?
- Tn 1850, d-le profesor!
- Dar in 1859 ce a fost?
- A avut Eminescu 9 ani, d-le profesor.

Andrian Dragos — clasaa X a H

*hkkkikkkikk

-Profesorul ia ochelarii de pe nas si zice
furios catre elevul Popescu:
- Popescule, de ce atunci cand te intreb
ceva tu vii si-mi raspunzi tot cu o intrebare?
- Eu, d-le profesor?
*hkkkkkikikk
Invatitoarea la scoala ii intreaba pe
copii:
- Vasilica, ce-i tatal tau?
- Gunoier.
- Nu se spune gunoier, ci lucrator la
Salubritate. Petrica ce-i tatal tau?
- Gropar.
- Nu se spune gropar, ci lucrator la
Pompe Funebre. Gigel ce-i tatal tau?
- DJ la MySTIC CLUB.
- Cum adica?
- Clopotar la biserica !
**
Profesorul de romana, in clasa, isi intreaba
elevii:
- Care este prezentul de la "Am omorat pe
cineva"?
O voce din fundul clasei:
- "Sunt la Tnchisoare".
**
Perseverenta elevului.
Prima zi de scoala: "Anu' asta chiar o sa
imi dau silinta!"
A 2-a zi de scoali: "Imi bag picioarele in
ea de scoala!
*

-Mama, vezi ca te cheama doamna
diriginta la scoala.

- De ce?

- Pai chiar nu inteleg de ce. Azi chiar I-
am oprit pe Georgescu sa-i faca o farsa
domnului profesor de matematica.

- Frumos din partea ta. Ce ai facut?

- Pai, sd vezi: Georgescu a pus pe
scaunul de la catedra o pioneza. Cand domnul
profesor era cat pe ce sa se aseze, am tras
repede scaunul!
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Adolescentul in alb si negru
Cozma Georgiana Alexandra clasa a Xl a H
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Stiati ci...

** Turismul este cilitoria realizati in
scopul recrearii, odihnei sau
pentru afaceri. Organizatia Mondiala a
Turismului ( O.M.T.) defineste turistii ca fiind
persoanele ce ,,calatoresc sau locuiesc in locuri
din afara zonei lor de resedintd permanenta
pentru o duratd de minimum doudzeci si patru
(24) de ore dar nu mai lungd de un an
consecutiv, in scop de recreere, afaceri sau
altele nelegate de exercitarea unei activitati
remunerate 1n localitatea vizatata.”

+* Theobald (1994) sugera ci din punct de
vedere etimologic, cuvantul ,.tur” deriva din
limba latina (turnare) si din
limba greaca (tornos), cu sensul de cerc —
miscarea in jurul unui punct central sau o axa.
Preluat n limba engleza cuvantul tour a capatat
semnificatia actiunii de a se misca in cerc. In
consecinta, un tur/tour reprezinta
0 calatorie dus-intors si cel care intreprinde o
astfel de  calatorie  poartd  numele
de turist/tourist.

+¢ Turismul a devenit o activitate de
recreere globald populard. Turismul este
ramura economica cea mai puternica pe plan
mondial.

+»* Turismul este vital pentru foarte multe

tari, cum ar
fi Egipt, Grecia, Liban, Spania si Tailanda, si
pentru unele natiuni-insule

(Bahamas, Fiji, Maldive) datorita aportului
financiar consistent obtinut din afacerile
cu bunuri si servicii si ~ oportunitatilor  de

angajare  Tnindustria  serviciilor asociata
turismului.  Industria  serviciilor include
serviciile de transport (transportul

aerian, croazierele, taxiurile) si serviciile de

ospitabilitate (cazarea,
inclusiv hotelurile si statiunile, veniturile
din divertisment, cum ar
fi parcurile, cazinourile, mall-

urile, veniturile din muzica si teatrele).

+¢ Turismul in Roménia se concentreazi
asupra peisajelor naturale si a istoriei sale
bogate. Traversata de apele Dunarii, Romania
are un scenariu sensibil, incluzdnd frumosii si

Andrian Dragos — clasaa XaH

impaduritii Muntii Carpati, Coasta Marii Negre
si Delta Dundrii, care este cea mai
mare delta europeana atat de bine pastratd. Cu
rolul de a puncta peisajele naturale sunt satele,
unde oamenii de acolo traiesc si mentin pentru
sute de ani traditiile. Tn Roméania este o
abundenta a arhitecturii religioase si a oraselor
medievale si a castelelor.

% Turismul de masi s-a dezvoltat datoriti
progreselor tehnologice,
permitand transportul unui numar mare de
persoane intr-un timp scurt catre locuri de
interes turistic, astfel incat din ce in ce mai
multi oameni s-au putut bucura de petrecerea
timpului  liber 1n  respectivele localitati
sau statiuni.

¢ Turismul sustenabil a fost conceput
pentru a administra toate resursele, astfel incat
necesitatile economice, sociale si estetice sa fie
satisfacute, mentindndu-se in acelasi timp
integritatea culturald, procesele ecologice
esentiale, diversitatea biologica si sistemele de
sustinere a vietii”(Organizatia Mondiald a
Turismului).Dezvoltarea  sustenabila implica
»satisfacerea necesitdtilor prezente fard a
compromite abilitatea generatiilor viitoare de a-
si Implini propriile nevoi”’(Comisia Mondiala
pentru Mediu si Dezvoltare).

+*» Ecoturismul, cunoscut si sub denumirea
de turism ecologic, se refera la turismul in zone
fragile, salbatice, de obicei protejate care
incearca sa aibe un impact minor si sa se
mentind la o scara redusd. Acest tip de turism
este util In educarea turistilor si in gasirea
fondurilor pentru conservare, aduce
avantaje economiei si politicii locale si
incurajeaza respectul pentru alte culturi si
pentru drepturile omului.

+¢ Bulgaria isi etaleazi statiunile la Marea
Neagrd si frumusetile naturale la Targul de
Turism de la Berlin de anul acesta, in speranta
ca va atrage turistii pierduti de Tunisia si Egipt
din cauza atacurilor teroriste, relateaza Reuters.

+* Rasnovul, un oras industrial in vremea
comunismului, este acum una dintre marile
atractii ale judetului Brasov. Investitiile cu
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fonduri europene si o promovare ca la carte au
demonstrat cd turismul este un domeniu
profitabil.Rasnovul a reusit sa atraga in ultimii
ani fonduri europene de 30 de milioane de euro.
Proiectele bine gandite, dar si statutul de
Statiune de Interes National obtinut In urma cu
patru ani au contat mult.

+*» Casa doctorului Constantin Lupescu,
din centrul municipiului Targu Jiu, in care a fost
gazduit de mai multe ori sculptorul Constantin
Bréncusi va fi transformata intr-un complex
turistic si de agreement.

+%* Cel mai mare vas de croaziera din lume,
care a primit numele ,,Harmony of the Seas*
(Armonia Marilor), a inceput in aceasta
saptamana primele teste pe apa, in vestul
Frantei, revenind la santierul unde a fost
construita.

¢ Un israelian cu origini in Baciu va
trimite 35.000 de turisti din Israel in Romania,

prin agentia turoperatoare Meshek Wings, la
care este director comercial. Turistii israelieni
vor cheltui pana la 30-40 de milioane de euro in
vacantele lor pe litoral, in Oradea-Baile Felix si
n city break-uri in Bucuresti.

** Una dintre veritabilele comori ale
Apusenilor, prea putin promovata, este Pestera
Focul Viu. Denumita si ”Ghetarul de la Focul
Viu”, pestera poate fi vizitatd relativ usor cu
acces atat din Bihor, cat si din Alba. Denumirea
vine de la decorul creat de razele de soare pe
ghetar atunci cand patrund in pestera printr-0
fereastra din tavan.

+¢* Romanii au la dispozitie pentru aceasti
vard o ofertd extrem de bogatd pentru
petrecerea vacantei atat in tard, cat si in
destinatii externe. Cele mai ofertante pachete
turistice din aceastd vara vin din Turcia, unde
tarifele sunt si cu 30% mai mici fata de pretul
de catalog.
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	Mănăstirea Malinesti a fost ctitorită în 1826, lângă biserica veche a schitului din 1762. Schitul din secolul al XVIII-lea a fost întemeiat de ieromonahul Nicodim Hudici din Garceni. Odată cu secularizarea averilor mănăstireşti din 1863, schitul a fo...
	În 1925, Mănăstirea Malinesti a fost redeschisă, prin strădania episcopului Huşilor, Iacov Antonovici. În 1925 şi 1928 această este renovată cu ajutorul familiei mareşalului Prezan. Schitul a fost din nou desfiinţat în 1959, iar biserica a devenit eno...
	Mănăstirea Moreni
	Mănăstirea Moreni este situată la 27 km de Vaslui, în comuna Deleni şi a fost ctitorită în jurul anilor 1540-1546 de către Lupan Buznea slugerul şi soţia sa Maria. In anul 1853 se ridică o altă biserică, tot din lemn şi, astfel vechea mănăstire a ...
	Acces:La mănăstire se ajunge din DN 24 (Vaslui – Bârlad) prin Crasna, Costesti, Moreni.           Mănăstirea Moreni este unul dintre cele mai importante obiective turistice din Moldova, obiectiv pe care nu ar trebui să-l rataţi dacă vă aflaţi în aprop...
	Biserica domnească Tăierea Capului Sfantului Ioan Botezatorul din Vaslui a fost ridicată în anul 1490 de către Stefan cel Mare ca paraclis al curţii domneşti, pe locul unei biserici mai vechi din secolul al XIV-lea. In anul 1820 a fost reconstruită de...
	Sistemul de boltire, sprijinit pe arcuri dublou şi stâlpi este alcătuit dintr-o boltă semicilindrică pe pronaos şi cafas, bolta cu penetratii pe naos, semicalote pe altar şi absidele laterale.    Biserica deţine bunuri de cult din secolele XVIII-XIX (...
	Biserica de lemn Sfântul Nicolae
	din Cartibas
	Biserica de lemn Sfântul Nicolae din Cartibas se află în comuna Bogdaniţa, judetul Vaslui şi a fost ridicată în anul 1833 de către paharnicul Gheorghe Oprişan şi soţia sa, Ruxanda. Biserica este înconjurată de cimitir. Catapeteasma a fost pictată de D...
	De-a lungul anilor schitul a fost înzestrat de către ctitor cu părţi din mosiile Tunsestii, Coroestii şi Vlădestii din Tutova. In anul 1863 schitul a fost desfiinţat iar biserica a devenit de enorie. Cosntrucţia este din bârne de stejar pe fundaţie de...
	Patrimoniul bisericii cuprinde mârturii de epocă, icoane pictate de zugravul Dumitrache Popescu, iconostasul, amvonul şi scaunul arhieresc, pomelnicul triptic ctitoricesc, cărti cu însemnări şi clopote cu inscripţii ale ctitorilor.  Pietrele funerare ...
	Mănăstirea Tanacu
	Mănăstirea Tanacu este situată în localitatea cu acelasi nume din judeţul Vaslui. Lăcasul de cult a luat fiinţă în anul 2000. Au fost construite un paraclis şi un corp de chilii. Biserica acestei mănăstiri are hramul Sfânta Treime.
	Acces: din Vaslui spre laşi, pe DN24, 7,5 km, dreapta in Muntenii de Sus, La SE de Muntenii de Sus, 3 km.
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	Avadani Larisa, Clasa a XII-a G
	Muzeul Sătesc Tăcuta
	Muzeul Sătesc situat în localitatea Tăcuta a fost înfiinţat în 1986 de învăţătorii Elena si Costel Rotaru. Muzeul deţine secţii de arheologie, etnografie, artă populară, colecţii bogate de artă plastică, de obiecte rare, precum şi 400 de cărţi cu auto...
	Casa Ghica
	Casa Ghica este cea mai veche construție-monument din oraşul Vaslui.  A fost construită de arhitecti ruşi şi polonezi, în stil neoclasic, fiind situată în centrul istoric al oraşului, langa Casa Mavrocordat, unde se găsesc  şi Palatul Copiilor Vaslui,...
	Palatul Mavrocordat
	Palatul Mavrocordat, după cum mai este numit Palatul Copiilor, este o cladire istorică reprezentativă pentru municipiul Vaslui, construită în anul 1890 de către Constantin Mavrocordat.
	In perioada interbelică Palatul Mavrocordat a fost cumpărat de mareșalul Constantin Prezan.  În anul 1930 cladirea a fost donată armatei, iar dupa revoluția din 1989 a fost donată de către Ministerul Apărării Naționale Ministerului Învățământului.
	Rezervația  naturală Movila lui Burcel
	Rezervația naturală Movila lui Burcel se afla langă comuna Miclești, județul Vaslui și ocupă o suprafață de aproximativ 12 hectare. Altitudinea dealului Movila lui Burcel este de 391 de metri și prezintă un relief accidentat. Vegetația este reprezen...
	Legenda rezervației naturale Movila lui Burcel spune că prin anul 1498 domnitorul Ștefan cel Mare, însoțit de alaiul său, s-a întâlnit cu un țăran fără o mână (șoimanul Burcel care luptase alături de domnitor la Războieni) care ara de zor o movilă de ...
	Rezervatia naturală Pădurea Bălteni
	Rezervația naturală Pădurea Bălteni este situată la aproximativ 10 km nord-vest de localitatea Vaslui, în lunca râului Bârlad. Este cunoscută și sub denumirea de "Dumbrava Bălteni", întinzându-se pe o suprafața de 18.8 ha. Aria protejată se află la o ...
	.
	Rezervația naturală Coasta Rupturile Tanacu
	Rezervația naturală Coasta Rupturile Tanacu este situată la aproximativ 2 km de localitatea cu același nume, pe un versant cu expunere vestica puternic afectat de eroziune si alunecari.
	Aria protejata are o suprafața de 6 ha. În 1957 pe suprafața din cadrul rezervației a fost plantat salcâm pentru stabilizarea terenului, apoi plantația a fost defrișată și terenul folosit ca pașune.
	Solul de tip cernoziom de pantî, aproape lutos, oferă condiții de existenta unei flore bogate, cu numeroase specii rare, sudice și continentale din care enumerăm specii precum: bărbișoara, tufa lemnoasă, rușcuța, ai de stepă, zambila sălbatică, stânje...
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